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Voorwoord  

 
Wij danken u voor het gestelde vertrouwen, met PYA heeft u de juiste keuze gemaakt. Samen 
gaan wij zorgen dat uw investering in stijgende lijn blijft renderen. Wij begeleiden u van bij  de 
aanvang, het is cruciaal dat de ñFine tuningôô van PYA vakkundig tijdens de implementatie ge-
beurt.  
 

Deze ñPYA Commercieel beheer ò-handleiding is het vervolg van de PYA - Tutorial . In PYA -
Commercieel beheer  worden de programmaôs behandeld  van facturatie,  kassa en voorraadb e-
heer  welke vallen onder dagelijkse verrichtingen.  Wij gaan u inzicht geven in de opbouw van de 
voornaamste commerci±le programmaôs. Meestal worden eerst desbetreffende schermen g e-
pr ojecteerd en getooid met ñCall -Outs ò (tekstballonnetjes ), ter verduidelijking. Afhankelijk van 
de aangekochte modules en van de gebruikersinstellingen kunnen bepaalde handelingen niet 
ui tgevoerd worden.  
 

Hier wordt ook verder ingeg aan op de eenmalige instellingen, ze zullen meer in detail worden 
beschreven.  
 

We veronderstellen dat de gebruiker van deze óPYA Commercieel beheer ô-handleiding, eerst 
de PYA Hulpprogra m ma,  PYA-Tutorial  en PYA-Basis  heeft bestudeerd.  
 

Met PYA  kan u uw werkwijze optimaliseren, zodat een beter beheer van uw administratie m o-
gelijk wordt en blijf u op de hoogte van aanpassingen en updates. PYA  laat, waar n odig, uw 
volledige computeromgeving mee evolueren.  
 

Deze handleiding is een hulpmiddel om de werkwijze en de mogelijkheden vervat in de b e-
schikbare velden te achterhalen. Maar PYA  volledi g leren kennen enkel aan de hand van deze 
handleiding is een sinecure, daar technieken en vaardigheden best monitoraal bijgebracht wo r-
den.  
 

Elke klant is een bron van nieuwe ideeën , hij h eeft nieuwe wensen of verzoeken. W ij ho uden er 
rekening mee , bij uit breidingen en of in nieuwe releases (versie).  
 
Wij wensen u veel succes en zijn ervan overtuigd dat wij nog jaren prettig zullen samenwe r-
ken.  
 
 
 
 
 
 
 
Henri Parianos  
CEO. 
Company software Solution  
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Commercieel beheer  

 

Dit deel van de handleidin g omvat alle handelingen die nodig zijn voor het voeren van een 
commercieel beheer . 
Onderstaande schermafdruk geeft de mogelijkheden weer waartussen u kunt kiezen:  

 

 
 
 

Korte Omschrijving  

P 2 1  Sales coaching  

Beheer  van  prospect en  in PYA. 

P 2 2  Algemene Bas isgegevens  

Beheer van vertegenwoordigers in PYA . 

P 2 3  Voorraadadministratie  

In  de voorraadadministratie  beheert men filialen, statistieken en de inventaris . De pri j-
zen(prijslijsten) worden ook in deze module beheerd   

P 2 4  Orderadmin istratie  

In de orderadmi nistratie beheert men de bestellingen en leveringen van aankoop en 
verkoop . 

P 2 5  Geboortelijst  

Alles wat t e maken heeft met de geboortelijst en  wordt hier beheerd . 

P 2 6  Contracten  

De gan se levensloop van een contract  tot factuur kan je hier uitvoeren . 

P 2 7  Kassaverkoop  

Alles wat te maken heeft met een kassaverkoop kan je hier uitvoeren van aanmaken 
van een ticket tot een kasfactuur.  

P 2 8  Facturatie  

Aanmaken , doorboeken, exporteren, afdrukken van facturen gebeurt hier allemaal . 

V ..  Car- renting administratie  

Alles in verband met verhuur van wagens  op korte en lange termijn  vind je hier terug.  

K ..  PYA Verkort  

Klanten, leveranciers, artikelen, facturatie en kassa vind je hier terug in verkorte vorm  
( de BASIC versie).  
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Commercieel Beheer  ï Sales C oaching  
 

P 2 110  Sales coaching   9 
P 2 1 20  Raadplegen sales coaching acties  19  
P 2 130  Afdrukken sales coaching fiches  21  
P 2 1 40  Afdrukken etiketten sales coaching  25  
P 215 0  Beheer Rmaôs ..  
 
 
 
 

 
 
 

Basisprincipe  
 
Het toepassinggebied van Sales coaching is veelvuldig 

¶ Prospecten (bezoeken plannen, verslag maken na bezoek, opvolging afspraken, maken en opvolging 
van offertes, opvolgen van geleverde goederen en diensten) 

¶ Reparaties (Afspraak, actie zelf, ..) 

¶ Accounts dossiers en gevolgen 

¶ Advocaten(Afspraak,..) 

¶ Mailingen(Opvolgen) 
Eigenlijk  
 Acties => gebeurtenis (ongeval) 
 To Do => zijn alle gebeurtenissen i.v.m. deze ongevallené. 
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Sales coaching (P2 110)  
 

Basisprincipe   

Dit programma onderdeel is een krachtig hulpmiddel bij het actief prospecteren en het 
opvo lgen van toekomstige klanten. Het aanleggen van lijvige dossiers, is niet langer n o-
dig.  

De gegevens die U in het ñSales coaching beheerò opslaat, kunnen zowel via lijsten als 
op scherm geraadpleegd worden.  

Bovendien kunt  U, voortgaande op deze gegevens een  controle uitoefenen op de pr o-
spectie -  en verkoopsresultaten van de betreffende vertegenwoordiger, zodat tijdig de 
gebruikte verkoopstechnieken kunnen bijgeschaafd worden.  

 

Let op: klanten die U via deze module creëert, worden niet automatisch opgenomen in  
de normale ñKlantenadministratieò (P1110). Ze blijven in een volledig apart bestand zit-
ten. Wordt een ósales coaching klantô werkelijk klant, dan kunt U de klant inbrengen via 
de knop óAanmaken klantô. 

 

Deze module is zeer ruim opgevat.  

Per klant kan U, n aast de basisgegevens (zoals naam, adres, telefoon) ook inbrengen 
wanneer U opnieuw contact moet opnemen met de toekomstige klant, wanneer de klant 
moet beslissen, welk vertegenwoordiger voor het opvolgen van die klant verantwoord e-
lijk is . 

 

De verplicht i n te vullen velden zijn gemarkeerd met  !  

 

 

 

 

ID 

Lijst prospecten 

Tabbladen  

Prospect data 

Diverse info prospect  

Boekhouding info  
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Sales coaching (P2110 )  
 

A.  Velden  
 

ID  

Nummer  !   

Geeft hier een uniek nummer in voor U toekomstige klant, bestaande uit maximaal 7 
karakters (een combinatie van enkel letters, cijfers of andere tekens, of ee n gemen gde 
combinatie van deze).  

Deze code wordt niet automatisch overgenomen in de ñKlantenadministratieò (P1110). 
U kunt  hier wel een nummer creëren dat U later (als de toekomstige klant een werk e-
lijke klant wordt) kan aanwenden in klantenadministrati e. 

Klant   

Indien het prospect een bestaande klant is, vult  U hier zijn klantnummer in . Indien in 
het klantenbeheer bij de code prospect het prospectnummer ingevoerd word, dan wo r-
den alle mutaties in detail hierbij opgenomen. Dit is belangrijk voor bedrijven d ie een 
service aanbieden aan de klant, om alle acties naar de klant te kunnen volgen.  

Alfa code  

Indien het prospect een bestaande klant is, vult PYA de alfacode automatisch in wa n-
neer u de klantgegevens overneemt. Indien het prospect nog niet als klant bes taat, 
kan u hier een unieke alfanumerieke code toekennen.  

In het veld ñAlfa codeò bepaalt u een verkorte oproepwijze voor de klant. U kunt  hie r-
voor zowel letters, cijfers als een combinatie van beide gebruiken.  

Tip 1:  Zet nooit de juridische vorm in de alf a code.  

Tip 2:  Bedenk een systeem voor veelvoorkomende namen . 

Type klant   

U kunt  hier aan uw toekomstige klanten een klanttype toekennen. U bent vrij de sal e-
scoaching klanten op te splitsen in verschillende categorieën. Via F4 komt  U in ove r-
zicht en kan U met de pijltjes een selectie maken. vb.  volgens beroep, volgens de aard 
van behoefte, é 

U kunt  de functietoetsen gebruiken die bij ñALGEMENE PRINCIPESò beschreven staan, 
om nieuwe codes in te voegen, te verwijderen, te raadplegen.   

Klantn aam  !   
In dit veld  kan U de naam of benaming van de salescoaching klant ingeven . 

Adres  

In dit veld vult U de straat en huisnummer van de salescoaching klant in . 

Postcode !  , Gemeente !  & land  

In de velden ñPostcodeò, ñGemeenteò bepaalt  U de verdere adresgegevens van de 
klan t. Deze velden zijn gekoppeld aan elkaar en moeten bestaan in het programma 
P9260 Beheer algemene parameters (2).  
PYA voorziet standaard de postcodes van België. Indien U het veld óPostcodeô niet 
wenst in te vullen of te creëren, kan U gebruik maken van ee n ñ . . ñ-postcode. Hie r-
door kunt  U het veld ñGemeenteò invullen zonder gebruik te moeten maken van de link 
met de postcode.  
In de velden ñPostcodeò en ñGemeenteò kunnen de functietoetsen gebruikt worden die 
vermeld werden bij ñAlgemene principesò. 
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Sales coaching (P2110)  

Velden (vervolg)  

Details  

Taalcode  

In het veld ñTaalcodeò bepaalt u de taal waarin het  prospect aangeschreven zal wo r-
den. PYA stelt standaard Nederlands (NE) voor. Taalcodes kunnen toegevoegd worden 
met de F3 -toets (functie: ótoevoegenô) 

Belangrijk : Deze  taalcode bepaalt in welke taal de facturen, rappels, orders, é worden 
opgesteld.  

De lay -out voor deze documenten in de desbetreffende taal moet bestaan in het pr o-
gramma P9510 Documentenopmaak.  

Telefoonnummer 1 & 2, GSM, fax, website & e - mail  

In de velden deze houdt u de algemene  gegevens bij van het prospect . 

De nummers moeten als één geheel ingegeven worden. Indien u dit niet doet zal het 
nummer niet volledig zichtbaar zijn bij het raadplegen van de klanten op het scherm . 

Vertegenwoordiger  

Het is steeds interessant om  te  weten welke vertegenwoordiger verantwoordelijk is 
voor het opvolgen van deze toekomstige klant. Via F4 komt  U in overzicht.  

Bezoekdag, Beldag, Leveringsdag & Sluitingsdag  

Aan de hand van coderingen kan men hier een of meerde re dagen weergeven wa nneer 
de klant respectievelijk bezocht & gebeld kan worden, leveringen ontvangt en g esloten 
is.  

Commentaar 1 & 2  

Onderaan zijn nog twee lijnen voorzien voor verdere uitleg.  

 

Diverse boekhouding  

BTW type  

In het veld ñBTW-typeò bepaalt u de aard van de BTW -plicht van de prospect/klant.  

U hebt hier volgende opties:  

¶ Blanco  : Normale Belgische BTW -plichtige  

¶ X : Export (uitvoer buiten de EG)  

¶ XE : Verzending van goederen (intracommunautaire handelingen)  

¶ P : Particulier (eveneens voor verzeker ingsmaatschappijen, advoc aten, é) 

¶ ? : BTW nummer is ongekend of in aanvraa g. Deze klanten komen op de 
BTW listing met ontbreke nde BTW nummers.  

ISO code !  
In het veld ñISO codeò bepaalt u de offici±le ISO landcode voor de prospect/klant. PYA 
voorziet standa ard de EG landcodes.  

U kunt de functietoetsen gebruiken die bij ñALGEMENE PRINCIPESò beschreven staan, 
om nieuwe codes in te voegen, te verwijderen, te raadplegen, é 
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Sales coaching (P2110)  

Velden  (vervolg)  

BTW - nummer  

In het veld  ñBTW-nummerò bepaalt u het BTW nummer van elke BTW plichtige 
prospect/klant die uw fact uren in zijn boekhouding wenst op te nemen.  

Op dit BTW nummer worden 2 controles uitgevoerd:  

PYA controleert het BTW  nummer van Belgische klanten op juistheid.  

PYA controleert of het BTW nummer uniek is. Indien het een tweede maal gebruikt 
wordt, geeft PYA een verwittiging.  

Deze nummers worden  opgenomen in de jaarlijkse BTW listing waarin de gegevens 
opgenomen worden m.b.t. de handelingen met uw leveranciers.  

Betalingscondities  

In het veld ñBetalingsconditiesò bepaalt u de betalingscondities die u overeenkwam 
met het prospect/klant.  

Betalingscondities kunnen toegevoegd worden met de F4 en vervolgens de F3 - toets 
(functie: ótoevoegenô). 

Tip 1:  Wanneer u dit veld correct invult, kan u uw leveranciers  opvolgen zodat deze op 
tijd betaald worden.  

Muntcode !  

In het veld ñMuntcodeò bepaalt u de munt waarin de documenten voor deze 
prospect/klant opgesteld worden. PYA stelt standaard de muntcode van het dossier 
voor die ingevuld werd in het programma P9430 P arameters boekhouding.  

De muntcodes die u hier invult moeten vooraf gecreëerd zijn in het programma P9220 
Vreemde munten.  

Data  

Periode werkzaam van  .. tot  ..  

Vul hier de datum in wanneer je voor het eerste  en laatste  contact had met de sal e-
scoaching klant.   

Periode installatie van .. tot ..  

In dit veld vul je de datum in wanneer de installatie of levering start  en tot waanneer 
het duurt . 

Datum beslissing  

Dit veld is zeer belangrijk. Noteer hier wanneer de toekomstige klant van plan is om 
een beslissing te nemen.  

Datum mailing  

Dit veld moet de datum bevatten waarop je een mailing deed (telefonisch, distributie 
van folders, é), waarop deze toekomstige klant reageerde. 

Datum bezoeken  

In dit veld vul je de datum in waarop je met de toekomstige klant een afsp raak hebt of 
wenst te hebben.  

Datum volgende telefoon  

Noteer hier wanneer je met deze klant terug telefonisch contact wilt opnemen.  
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Sales coaching (P2110)  

Tabbladen  (vervolg)  

Contactpersonen  

 
 

De verschillende contactpersonen en de communicatiegegevens  van de klant.  
Toegang tot een contactpersoon kan door dubbelklikken op de lijn of klikken op de 
icoon ñWijzigenò bovenaan rechts in het tabblad. Contactpersonen kunnen enkel toe-
gevoegd worden als klant al is opgeslagen  
 

 
 

Toevoegen (F3)  

Al de gegevens  zoals gepresenteerd op het scherm hierboven kunnen ingevoerd wo r-
den. Afhankelijk van de belangrijkheid van de contactpersoon kan de voornaamste en 
tweede voornaamste persoon aangeduid worden, zodat die bovenaan de lijst komen.  

 

Naam ï adres -  postcode ï g emeente ï land  

In deze velden voert u de contactpersonen in binnen de firma, met hun adres, postc o-
de, gemeente en land.  

Taal  

Hier vult u de correspondentietaal van de desbetreffende contactpersoon in.  

Communicatiegegevens  
De rechtstreekse contactgegevens v an de contactpersoon.  
De nummers moeten als één geheel ingegeven worden. Indien u dit niet doet kan het 
nummer niet volledig zichtbaar zijn bij het raadplegen van de klanten op het scherm.  
Vb. niet 01 -123.45.67; wel 01 -1234567  

Functie  
De functie van de con tactpersoon binnen het bedrijf, is een vrije zone.  
 

Volgorde  

Klant  

Toevoegen  

Wijzigen  
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Sales coaching (P2110)  

Tabbladen  (vervolg)  

 

Leveringsadressen  

 

 
Zie beheer klanten  

 
Naam, adres, postcode, gemeente & land  

De algemene adresgegevens van het leveringsadres.  

Tel efoon 1 & 2, GSM, Fax & e- mail  
Deze velden bevatten de communicatiegegevens van het leveringsadres.  

Contactpersonen  
De verschillende contactpersonen met hun communicatiegegevens gekoppeld aan het 
lev eringsadres.  

 

Toevoegen  

Wijzigen  
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Sales coaching (P2110)  

Tabbladen (vervolg)  

 

Geschiedenis  

 

 
 

 
Overzicht interacties  

Men kan nieuwe interacties toevoegen door op de toevoegen -knop te klikken, recht s-
onderdaan  het óinteractieblad ô. 

Omschrijving  
Geef hier de omschrijving van de communicatie over en weer . 

Datum é 
Vul de datum in waarop de communicatie over en weer  plaats zal vinden of plaats g e-
vonden heeft.  

Door é 
Indien de communicatie over en weer  door een bepaalde vertegenwoordiger uitg e-
voerd wordt, en de module óvertegenwoordigersô voorzien is, kan u hier de code van de 
verantwoordelijke ingeven.  

Ty pe  
Het type communicatie over en weer  dat plaatsvindt.  Hier kan men achteraf selecties 
op doen, dus maakt gebruik van goede definities van de types  
U kunt de functietoetsen gebruiken die bij ñALGEMENE PRINCIPESò beschreven staan, 
om nieuwe codes in te voe gen, te verwijderen, te raadplegen, é 

Van uur é tot uur é 
Noteer hier tussen welke uren de communicatie over en weer  gepland is of plaatsg e-
vonden heeft.  

Bedrag  
Indien de communicatie over en weer  een bepaalde waarde heeft, kan u hier het b e-
drag weergeven. Hier kan het zowel om kosten gaan, als om opbrengsten. Dit bedrag 
is louter informatief en wordt nergens verder verwerkt. Men kan later bijvoorbeeld s e-
lecties van prospecten uitvoeren op basis van deze waarden.  

Kans  
Hier vermeldt U de kans op succes bij de ze prospect. Dit percentage is eveneens 
slechts informatief.  

Status  
Hier kiest u de status van de communicatie over en weer . . Hier kan men achteraf s e-
lecties op doen, dus maakt gebruik van goede definities van de status.  
U kunt de functietoetsen gebruiken  die bij ñALGEMENE PRINCIPESò beschreven staan, 
om nieuwe codes in te voegen, te verwijderen, te raadplegen, é 

Overzicht óto doô 
Men kan toekomstige interacties toevoegen door op de toevoegen -knop te klikken, 
rechtsonderdaan het ôto doô-blad.  

Filter activeren 
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Sales coachi ng (P2110)  

Tabbladen (vervolg)  

 
Omschrijving  

Geef hier de omschrijving van de nog te volbrengen communicatie over en weer . 
Datum  

Vul de datum in waarop de communicatie over en weer  plaats zal vinden . 
Document  

U kunt  indien gewenst een document aan de nog t e volbrengen communicatie over en 
weer  koppelen. Elk type document kan geselecteerd worden . 

Door é 
Indien de communicatie over en weer  door een bepaalde vertegenwoordiger uitg e-
voerd wordt, en de module óvertegenwoordigersô voorzien is, kan u hier de code van de 
verantwoordelijke ingeven.  

Van uur é tot uur é 
Noteer hier tussen welke uren de communicatie over en weer  gepland is.  

Type  
Het type communicatie over en weer  dat plaatsvindt.  
U kunt de functietoetsen gebruiken die bij ñALGEMENE PRINCIPESò beschreven staan, 
om nieuwe codes in te voegen, te verwijderen, te raadplegen, é 

Status  
Hier kiest u de status van de communicatie over en weer . 
U kunt de functietoetsen gebruiken die bij ñALGEMENE PRINCIPESò beschreven staan, 
om nieuwe codes in te voegen, te verwijd eren, te raadplegen, é 

Filters   
U kunt  interacties en/ of óto doôsô opzoeken doormiddel van de filters, links op het tab-
blad. Voor meer informatie in verband met het gebruik van filters, raadpleeg het 
hoofdstuk ñAlgemene Principesò. Er wordt gezocht op ba sis van type en status van de 
actie. Het is dus aangeraden om goede definities te maken van type en status. De fi l-
ter wordt geactiveerd met deze toets ·.  

 
Nota  

 

Deze gegevens zijn louter informatief. Iedereen van uw personeel kan hier notaôs maken 
en leze n i.v.m. een bepaald  prospect.  
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Sales coaching (P2110)  

Tabbladen (vervolg)  

Statistieken  

Grafische en numerieke weergave van de omzetgegevens van het  prospect per maand en 
per geselecteerd jaar of 2 verschillende jaren.  

 

Op dit tabblad kunnen de omzetg egevens en saldi van het prospect opgevraagd wo rden.  
De tabellen en grafieken zijn gebaseerd op de cijfers ingevoerd in het verkoopdagboek 
(P3110). Dit onderdeel wordt verder in de handleiding besproken.  

De gegevens kunnen op vier verschillende wijzen ger aadpleegd worden. De 
tabellen zijn een vast element, maar de grafiek kan als een lijn - , staaf -  of 
taartdiagram bekeken worden. Men kan tussen de verschillende grafische voo r-
stellingen kiezen d.m.v. de knoppen die zich rechts van de grafiek bevi nden. 
Ook de  periodes kunnen ingesteld worden. Bij het lijndiagram en het staafdi a-
gram kan men twee jaren per maand vergelijken qua omzet. Het volstaat om 
de jaa rtallen in te stellen in de bovenste va kjes.  

Periode result a ten  

Omzet/mnd 

Staafdiagram  

Omzet/mnd 

Taartdiagram  

Omzet 

Lijndiagram  

Verrichtingen 

van de klant  Omzet/mnd 

één jaar  

Omzet/mnd 

vergelijking  

 2 jaar  

 

Vergelijkingsperiode  

Jaarcijfers  
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Sales coaching (P2110)  

Tabbladen (vervolg)  

 

Overzicht van de transacties van de klant vanaf het gekozen jaar van de Periode -1. Overzicht 
van alle transacties (via journalen) met sommaties en weergave van lopend saldo en vreemde 
munten. Het overzicht is voorzien van meerdere sortering -  en opzoek mogelijkheden. Met ee n 
klik kan men de openstaande posten visualiseren  
 
 

 

Onmiddellijk komt men in het scherm klanten/leveranciersstaat. De basisgegevens worden a u-
tomatisch i ngevuld met datum vanaf 01/01 van het gekozen boekjaar.  
 

De boekgegevens zijn ondergebracht in 2 t abbladen.  
-  Klanten - /Leveranciersstaat:  
-  Openstaande Posten:  

 

 

 

 

 

Openstaande 

posten  
Op elke kolom 

sorteren  
Op elke kolom 

opzoeken  
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Raadplegen sales coaching acties (P2 120)  
 

Basisprincipe  

Dit programmaonderdeel  geeft U een overzicht op scherm van de afspraken, bezoeken, 
é die U op de gevraagde datum moet uitvoeren. 

Per toekomstige klant worden U de volgende gegevens getoond:  

 Nummer, naam, BTW nr. , Alfacode, Actief (J/N), Klantnummer,  

U krijgt eveneens gegevens in verband met óInteractiesô en óTo doôsô, zoals deze ingege-
ven zijn in Beheer prospecten . 

 

De verplicht in te vullen velden zijn gemarkeerd met  !  

 

 

 

 

Filter 

Overzicht te 

doen 

Overzicht prospecten 

Overzicht 

acties 

Filter activeren 
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Raadplegen sales  coaching acties (P2120 )  

Beheerspecificaties  
 

A.  Velden  
 

Volgens nummer  

Vul hier het nummer van de sales coachingklant in, indien u de naam van het  prospect 
die u wenst te raa dplegen, kent.  

Volgens naam  

Indien U het nummer niet kent, kan U opzoeken via naam. Vul dan de naam in van het  
prospect die u wenst te raadplegen.  

Volgens BTW  n umme r  

Indien U het BTW  nummer van uw prospect kent, kan u zoeken op BTW nummer . I n-
dien  u het BTW  nummer van het  prospect die u wenst te raadplegen, kent.  

Volgens alfacode  

Indien U het nummer niet kent, kan U opzoeken via naam. Dan moet U het nummer 
bla nco laten en via F4 en de pijltjes  de naam selecteren en automatisch gaat het  
nummer gekoppeld worden aan de naam.  
 
Indien u het  gewenste prospect gevonden hebt, kan u een communicatie over en weer  
of óto doô opzoeken door middel van de filters, links weergegeven. Voor meer informa-
tie met betrekking tot het gebruik van filters, raadpleeg handleiding onderdeel óAlge-
men e Princ ipesô. 

 

 

B.  Filter  

Filter 1 of/en 2 of/en 3 type  

Hiermee kun je overzicht beperken tot de relevante acties. De filtering g e-
beurd op basis van het type van de actie. Hierbij word weer het belang  
versterkt om goede definities van types aan te maken. Met  deze toets 

 activeer je de filter.  
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Afdrukken sales coaching fiches (P2 130)  
 

Basisprincipe  

De lijst die U hier uitprint, bevat alle gekende gegevens van de op te volgen potentiële 
klanten. Nadat U bepaald hebt of U voor een gedetailleerde of een verkort e lijst kiest, 
kan U een criterium kiezen waarop U de gegevens geselecteerd wilt zien . 

 

De verplicht in te vullen velden zijn gemarkeerd met  !  

 

 

 

 

Selectiecriteria 

Rapportty-

pe  

Filter 

Volgens 

Printer 
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Afdrukken sales coaching fiches (P2130 )  
 

Specificaties  

 

A.  Velden   
 

Rapporttype !  

¶ Afdruk prospecten  

Wann eer u dit type selecteert, krijgt u een afdruk met de gegevens van alle gesele c-
teerde prospecten.  
Volgende gegevens worden weergegeven: zie voorbeeldafdruk volgende bladzijde.  

¶ Transacties niveau (level)  1  

Hier krijgt U beperkte gegevens van de transacties per prospect.  
Volgende gegevens worden weergegeven: zie voorbeeldafdruk volgende bladzijde.  

¶ Transacties niveau (level)  2 (verkorte lijst)  

Hier krijgt U alle gegevens van de transacties per prospect.  
Volgende gegevens worden weergegeven: zie voorbeeldafdruk  volgende bladzijde.  
 

Filter 1,  2  en 3  type & Status (actief bij Transacties niveau  1&2)   

Met deze filter op basis van type en status beperk je de afdruk 
tot de gewenste rel evante  acties.  

Van datum .. tot datum .. (actief bij Transacties niveau  1&2)   

Geef hier de periode in waarbinnen PYA de acties moet selecteren om af te drukken.  

Afdrukken volgens !  (Actief bij rapporttype Afdruk prospe cten)  

Er zijn zeven verschillende mogelijkheden tot rangschikken voorzien  
¶ Klantnummer   (1)  PYA sorteert de lijst volgen s klantnummer.  
¶ Klantnaam  (2)  PYA sorteert de lijst volgens klantnaam.  
¶ Postcode  (3)  PYA sorteert de lijst volgens postcode.  
¶ Vertegenwoordiger (4) PYA sorteert de lijst volgens vertegenwoordige rnummer.  
¶ Klanttype  (5) PYA sorteert de lijst volgens klant type.  
Afhankelijk van de gekozen sorteringlijst moet U volgende velden invullen.  

Van postcode .. tot postcode ..  (actief bij 3)   

Indien U kiest voor afdrukken volgens postcode, komt  U in dit veld terecht. Geef hier 
de postcodes in waarmee PYA de afdruk van de s ales coaching moet starten en eind i-
gen. Via F4 komt  U in het overzicht en kan U een keuze m aken.  

Van vertegenwoordiger .. tot vertegenwoordiger ..  (actief bij 4)    

Indien U kiest voor afdrukken volgens vertegenwoordiger, komt  U in dit veld terecht. 
Geef hi er de vertegenwoordigernummers in waarmee PYA de afdruk van de sales co a-
ching moet starten en eindigen. Via F4 komt  U in het overzicht en kan U een keuze 
maken.  
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Afdrukken sales coaching fiches (P2130)  
 

Specificaties (vervolg)  

Van type   klant  .. tot type  k lant  ..  (actief bij 5)    

Indien U kiest voor afdrukken volgens type klant, komt  U in dit veld terech t. Geef hier 
de type s klant in waarmee PYA de afdruk van de sales coaching moet starten  en  eind i-
gen . Via F4 komt  U in het overzicht en kan U een keuze maken . 

Van nummer  .. tot nummer ..  (actief bij 1)    

Indien U kiest voor afdrukken volgens nummer, komt  U in dit veld terecht. Geef hier 
het  nummer in waarmee PYA de afdruk van de sales coaching moet starten  en eind i-
gen . Via F4 komt  U in het overzicht en kan U e en keuze m aken.  

Van naam .. tot naam .. (actief bij 2)   

Indien U kiest voor afdrukken volgens naam, komt  U in dit veld terecht. Geef hier de 
naam in waarmee PYA de afdruk van de sales coaching moet starten  en eindigen . Via 
F4 komt  U in het overzicht en ka n U een keuze maken.  
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Afdrukken sales coaching fiches (P2130)  

 

B.  Afdrukvoorbeelden  

 

Prospecten  

 

Niveau  1   

 

Niveau 2  
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Afdrukken etiketten sales coaching (P2 140)  
 

Basisprincipe  

Via deze module kan U etiketten afdrukken voor U mailings. Vooraf dien U wel na te ki j-
ken of de nodige parameters werden ingegeven in het programmaonderdeel ñDocumen-
tenopmaakò (P9510). 

 

 

De verplicht in te vullen velden zijn gemarkeerd met  !  

 

 

 

Sorterencriterium 

Selectiecriteria 

Printer 

Rapport lay-out 
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Afdrukken etiketten sales coaching (P2140)  

Specificaties  

 

A.  Velden  

Tot é 

Vul hier  de datum in tot welke het log  bestand gewist moet worden.  

Sorteercriterium !  

Er zijn zeven verschillende mogelijkheden tot rangschikken voorzien . 

¶ Prospectnummer   PYA sorteert de afdruk van de etiketten volgens prospec t-
nummer.  

¶ Prospectnaam   PYA sorteert de  afdruk van de etiketten volgens klantnaam.  

¶ Postcode   PYA sorteert de afdruk van de etiketten volgens postcode.  
¶ Vertegenwoordiger  PYA sorteert de afdruk van de etiketten volgens vertege n-

woordige rnummer.  
¶ Prospecttype   PYA sorteert de afdruk van de etikette n volgens klant type.  
Afhankelijk van de gekozen sortering van de etiketten moet U volgende velden invu l-
len.  

Selectiecriteria !  
 

Van postcode .. tot postcode .. (actief bij 3)   

Indien U kiest voor afdrukken volgens postcode, komt  U in dit veld terecht. Ge ef hier 
de postcodes in waarmee PYA de afdruk van de etiketten moet starten en eindigen. Via 
F4 komt  U in het overzicht en kan U een keuze m aken.  

Van vertegenwoordiger .. tot vertegenwoordiger .. (actief bij 4)    

Indien U kiest voor afdrukken volgens verte genwoordiger, komt  U in dit veld terecht. 
Geef hier de vertegenwoordigernummers in waarmee PYA de afdruk van de etiketten 
moet starten en eindigen. Via F4 komt  U in het overzicht en kan U een keuze maken.  

Van type   .. tot type .. (actief bij 5)    

Indien U kiest voor afdrukken volgens prospecttype , komt  U in dit veld terecht. Geef 
hier het prospect types in waarmee PYA de afdruk van de etiketten moet starten en 
eindigen. Via F4 komt  U in het overzicht en kan U een keuze maken.  

Van nummer .. tot nummer .. (ac tief bij 1)    

Indien U kiest voor afdrukken volgens prospect nummer, komt  U in dit veld terecht. 
Geef hier het  prospect nummer in waarmee PYA de afdruk van de etiketten  moet sta r-
ten en eindigen. Via F4 komt  U in het overzicht en kan U een keuze m aken.  

Van n aam .. tot naam .. (actief bij 2)   

Indien U kiest voor afdrukken volgens prospect naam, komt  U in dit veld terecht. Geef 
hier de prospect naam in waarmee PYA de afdruk van de etiketten  moet starten en ei n-
digen. Via F4 komt  U in het overzicht en kan U een keu ze maken.  

 

Rapport lay - out !  
Kies hier het  document lay -out voor de afdruk van de etiketten. Via de <F4> toets kan 
U een venster oproepen met een overzicht van de bestaande rapportdefinities. U kunt  
een keuze maken, maar indien de lay -out niet bestaat of g ewijzigd moet worden, dien 
U wel rechtstreeks naar het programma P9510 te gaan.  
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Vertegenwoordigeradministratie  

 

Basisprincipe  

In dit hoofdstuk beheer je  

Å Vertegenwoordigerstaat  op het scherm.  

Å Afdrukken vertegenwoordigerstaten . 

Å Artikels in demo bij vertegenwoordigers.  

Å Lijst van artikels in demo per vertegenwoordiger.  

Å Afdrukken artikels in demo volgens artikelnummer . 
 
 

P 2 210       Vertegenwoordigerstaat op scherm  29 
P 2 220       Afdrukken vertegenwoordigerstaat  33  
P 2 230       Beheer artikels in dem o per vertegenwoordiger  35 

 
 

 
 

 
 
 
 



 
    

 

 
 28/362           
Versie 11/01                                                                                                              03_PYA-CommercieelBeheer.doc                                                                                                                                         6/10/2011 
 

             Dit document blijft eigendom van  de Auteur,  niets uit dit document mag verveelvoudigd en/of openbaar gemaakt worden,  met gelijk welk middel zonder schriftelijke toestemming van de Auteur 
 
. 

Commentaar
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Vertegenwoordigerstaat op scherm  (P 2 210 )  

 

Basisprincipe  

Per vertegenwoordiger kunnen in deze module alle verrichtingen nagetrokken worden. 
Wijzigen van de gegevens is niet mogelijk. De gegevens worden in st ijgende alfanum e-
rieke volgorde per boekingsdatum, documentnummer of klant door op de kolomkop te 
klikken.  

 
 

De verplicht in te vullen velden zijn gemarkeerd met  !  

 

 
 

 

Periode 

Vertegenwoordiger 

Documenten 

Totalen Totalen 
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Vertegenwoordigerstaat op scherm (P2210)  

Specificaties  
 

A.  Velden -  Hoofding  

Vertegen woordiger !  
Vul hier het  nummer van de vertegenwoordiger in waarvoor je de staat wenst te raa d-
plegen. Met F4 of de keuzeknop naast het veld kan een vertegenwoordiger uit de b e-
staande lijst worden geselecteerd.  

Je kunt de functietoetsen gebruiken die bij ñALGEMENE PRINCIPESò beschreven staan, 
om nieuwe codes in te voegen, te verwijderen, te raadplegen, é 

Naam  

Indien je vertegenwoordigernummer hebt ingevuld, komt hier automatisch de naam op  
het scherm.  

Indien je het nummer blanco hebt gelaten, kan je hier met  F4 en de pijltjes de selectie 
maken van de naam van de vertegenwoordiger.  

Van boekingsdatum é tot boekingsdatum é 

Laat toe vrij een periode te selecteren.  

 

B.  DETAIL  

B(oekings).datum  
Boekingsdatum.  

Dagboek  

Nummer van het dagboek waarin de betreffende verkoop  werd geboekt.  

Tarief  
Het prijstarief dat door de vertegenwoordiger toegekend werd.  

Document Datum  

De boekingsdatum van het document.  

Klant  

Het klantnummer volgens het  klantenfiche.  

Naam  

De klantnaam volgens het  klantenfiche.  

Munt & koers  

De muntcode en ko ers van de transactie.  

Bedrag VM & bedrag  

Het bedrag van de transactie,  zowel in vreemde munt als in lokale munt.  

Commissie  

De commissiebedragen voor de betreffende vertegenwoordiger per handeling.  

Onderaan het scherm wordt een cumul van de omzet, het tota al van de documentb e-
dragen en totaal co m missie vertegenwoordiger te zien . 

De wijze van berekening kan aangepast worden in het  fiche van de vertegenwoordiger 
of in het programma P9320 (Parameters stock, facturatie, orderb e-

heer)  (op de bruto marge of op de winst)  
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Vertegenwoordigerstaat op scherm (P2210)  

 

Commentaar  

Commentaar die bij de verkoop werd opgegeven.  

 

Afdrukken van deze lijsten kan via het programma P2220  Afdrukken vertegenwoordigerstaat , 
met de toetsencombinatie óCTRLô+ôPô of door op de toets met het printer icoon te klikken.  
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Commentaar  
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Afdrukken vertegenwoordigerstaat (P2 220)  

 

Basisprincipe  

Na het invullen van de selectie krijg je een afdruk, met een overzicht van omzetgeg e-
vens per vertegenwoordiger.  

 

De verplicht in te vullen velden  zijn gemarkeerd met  !  

 

 

 

Openstaande documenten 

Selectiecondities 

Printer 
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Afdrukken vertegenwoordigerstaat (P2220)  

Specificaties  

 

A.  Scherm   

Munt !  
Hier kan je de internatio nale afkorting van de munt (ISO code) invullen. De muntcode 
kan in principe vrij gekozen worden (bv. BEF, BF, FB, é). Toch raden wij aan om de i n-
ternationale ISO codes voor de munten te gebruiken. Dit vermijdt problemen met 
eventuele conversies van de munten.  

Van vertegenwoordiger  .. tot vertegenwoordiger ..  

Op deze  veld en  selecteer  je via F4  de vertegenwoordiger , met de pijltjes m aak je een 
selectie. Pya start  en eindigt de afdruk van de staat vanaf en tot  deze vertegenwoord i-
ger. Je kunt  deze velden ook b lanco laten en dan kiest Pya automatisch de eerste  en 
het  laatste  vertegenwoo rdigernummer .  

Van boekingsdatum  .. tot boekingsdatu m  

Geef de datum in vanaf  en tot  wanneer Pya de gegevens mee moet opnemen in de a f-
druk van de staat. Indien je het ótotô veld blanco laat, neemt Pya de laatste datum of 
systeemdatum over .  

Enkel openstaande documenten !  

Bij keuze  worden enkel de opstaande  documenten afgedrukt op de vertegenwoord i-

gerstaat. Bij keuze  worden alle documenten afgedrukt op de vertegenwoordige r-
staat.  

 

B.  Rapport  

 

Afgedrukte  velden  
¶ Geselecteerde periode  
¶ Vertegenwoordiger  
¶ Klantnummer  
¶ Klantnaam  
¶ Boekingsdatum  
¶ Documentdatum  
¶ Dagboek  
¶ Documenttype + nummer  
¶ Koers en muntcode  
¶ Commentaar  
¶ Bedrag van het doc ument  
¶ Het commissiebedrag van de 

vertege nwoordiger  

De gegevens worden steeds alf a-
numeriek g esorteerd op klant.  
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Beheer artikels in demo per vertegenwoordiger (P 2 230 )  

 

Basisprincipe  

Een l ijst vormen van de artikels die door een vertegenwoordiger in demo genomen wo r-
den. De stockbewegingen die de vertegenwoordigers veroorzaken worden bijgehouden 
door demonstratieartikels uit de voorraad te nemen, terug te brengen, om te ru ilen . 

 

De verplicht  in te vullen velden zijn gemarkeerd met  !  

 

 
 

 

Demo artikelen 

Vertegenwoordiger 

Artikel informatie 
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Beheer artikels in demo per vertegenwoordiger (P2230 )  

Specificaties  

A.  Velden  

Vertegenwoordigernummer !  

Vul hier het  nummer van de vertegenwoordiger in waarvoor je de staat wenst te raa d-
plegen. Met F4 e n de pijltjes kan je een selectie maken, of je vult handmatig de naam 
in.  

Je kunt  de functietoetsen gebruiken die bij ñALGEMENE PRINCIPESò beschreven staan, 
om nieuwe codes in te voegen, te verwijderen, te raadplegen.  

Naam  

Indien je vertegenwoordigernummer  hebt ingevuld, komt hier automatisch de naam op  
het scherm. Indien je het nummer blanco hebt gelaten, kan je hier met F4 en de pij l-
tjes de selectie maken van de vert egenwoordiger op basis van de naam.  

Adres  

Op basis van het  ingevulde vertegenwoordigernumm er of -naam, wordt automatisch 
het adres weergegeven.  

BTW  

Op basis van het  ingevulde vertegenwoordigernummer of -naam, wordt automatisch 
het BTW nummer wee rgegeven.  

Telefoon  

Op basis van het  ingevulde vertegenwoordigernummer of -naam, wordt automatisch 
het telefoonnummer weergegeven.  

B.  Detail  

Na bovengaande selectie te hebben uitgevoerd kom je in detail. Indien er voor de gek o-
zen vertegenwoordiger al  artikelen in demo zijn, worden deze weergegeven. De eerste 
details zijn vaste details die tot het artikel beh oren dat in de onderstaande lijst geact i-
veerd is.  

Eenheid in en Aantal per verpakking in  

In het veld ñEenheid inò leest u de maataanduiding van het artikel zoals het bij u afge-
leverd wordt. (stuks, dozen, liter, kilo,  )  

In het veld ñAantal per verpakking in ñ leest u het aantal artikels in de verpakking zo-
als uw leverancier ze bij u aflevert.  

Voorbeeld:  

De leverancier levert 10 dozen. In elke doos zitten 10 blikjes die u afzonderlijk ve r-
koopt.  

Eenheid in:  Doos  

Aantal per verpakking in:  10  
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Beheer artikels i n demo per vertegenwoordiger (P2230)  

Specificaties (vervolg)  

 

Eenheid uit en Aantal per verpakking uit  

In het veld ñEenheid uitò leest u de maataanduiding van het artikel zoals u het ver-
koopt. (stuks, dozen, liter, kilo,  .. )  

In het veld ñAantal per verpakking uit ñ leest u het aantal artikels in de verpakking zo-
als u ze verkoopt.  

Voorbeeld:  

U verkoopt blikjes per stuk.  

Eenheid uit:  stuk  

Aantal per verpakking uit:  1 

Barcode nummer  

In het veld ñBarcode nummerò leest u de barcode nummer (EAN 13 en EAN 39 code) 
voor het artikel.  

Locatie  

In het veld ñMagazijn locatieò leest u de plaats van het artikel in het magazijn/filiaal 
indien u werkt met o pslagplaatsen.  

Aan de hand hiervan kunnen de picking  lijsten met grote nauwkeurigheid opgesteld 
worden in het program ma P2412 Afdrukken picking  li j st.  

Stock  

In het veld ñstockò leest u de aanwezige beginstock van het nieuwe artikel in het ma-
gazijn in. (Dit in de ee nheid bepaald in de velden eenheid  in/uit ) . 

Lijnnummer  

Pya nummert zelf de lijnen. Dit moet ongewijzigd blij ven.  

Datum  

Pya neemt hier de systeemdatum over. Deze datum kan eventueel gewijzigd worden. 
Later geldt deze datum als boekingsdatum.  
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Beheer artikels in demo per vertegenwoordiger (P2230)  

Specificaties (vervolg)  

Filiaal, Artikel  !    en Omschrijving  

In de velden ñFiliaalò, ñArtikelò en ñOmschrijvingò verwijs je naar de unieke artikelcom-
binatie Artikelnummer ï Filiaal van het  artikelfiche, programma P1411 Beheer art ikels.  

Je kunt  de functietoetsen gebruiken die bij ñALGEMENE PRINCIPESò beschreven staan, 
om n ieuwe codes in te voegen, te verwijderen, te raadplegen, é 

Indien je een filiaal invult, kan je alleen artikels van dat filiaal in demo geven. Dit kan 
je per lijn bepalen. Als je het filiaal blanco laat kan je alle artikels uit alle filialen in 
demo geven.  

 

In het programma kan je een beveiliging inbouwen waardoor je artikels die niet in 
voorraad zijn niet in demo kan geven door de parameter ñMag stock negatief zijn J/N?ò 
op Nee te zetten.  

 

De artikels kunnen als volgt ingebracht worden.  

Via barcodescanner  

Als de artikels voorzien zijn van een streepjescode die in het  artikelfiche ingeg e-
ven is kunnen deze gescand worden.  

Via draagbare handscanner  

Alle gewenste artikels in de winkel scannen en inlezen in de via <F5> of via de 

toets   óDenso scannerô. 

Via manu ele ingaven  

Je kunt  het artikelnummer opvragen met de functietoetsen die beschreven zijn in 
ñALGEMENE PRINCIPESò of je kan het nummer manueel intikken.  

  

Speciale gevallen van manuele ingaven:  

¶ Artikel dat niet opgenomen is in het  artikel bestand  
In het vel d ñArtikelnummerò : . .  
In het veld ñOmschrijvingò :  ·N aam of uitleg van het artikel  

 

¶ Vaste mededeling ( bv: garantie, vakantie, é mededeling die regelmatig terug-
keert)  
In het veld ñArtikelnummerò : MED  
In het veld ñOmschrijvingò  :  De code van de vaste me dedeling. Je kunt  de 
functietoetsen gebruiken die bij ñALGEMENE PRINCIPESò beschreven staan, om 
nie uwe codes in te voegen, te verwijderen, te raadplegen, é Zie ook programma 
P9330 Beheer vaste teksten.  
Aantal, gewicht, tarief, prijs en korting kunnen niet ingevuld worden.  

 

¶ Vrije mededeling  
In het veld ñArtikelnummerò: MED. .  
In het veld ñOmschrijvingò  :  ·Mededeling typen·  
Aantal, gewicht, tarief, prijs en korting kunnen niet ingevuld worden.  

 

De cursor gaat naar het volgende veld:   
Bij manuele ingaven : ñAantalò.  
Bij gebruik van een scanner: Afhankelijk van de programmatie van de scanner.  
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Beheer artikels in demo per vertegenwoordiger (P2230)  

Specificaties (vervolg)  

Prijs  

De prijs per eenheid van het artikel wordt hier weergegeven indien deze gekend is i n 
het programma P1411 Beheer Artikels.  

Geleverd  

Vul hier het aantal stuks in dat de vertegenwoordiger in demo neemt. Afhankelijk van 
de aard van de voorraad van het artikel in het tabblad ñSTOCKò in het programma 
P1411 Beheer artikels zal je dit veld moete n invullen.  
¶ Bij v erkoop van artikels  :   Positief aantal of gewicht  
¶ Bij t erugname van artikels  :   Negatief aantal of gewicht  

De stock van de artikels zal bijgewerkt worden als aan volgende voorwaarden voldaan 
is.  
¶ P9320  Parameters stock, facturatie, orders  -> ñBijhouden stock J/Nò = Ja 
¶ P1411 Beheer artikels ï Tabblad ñPARAMETERSò -> ñStock bijhouden J/Nò = Ja 

Extra  

Indien er voor een bepaald artikel andere gegevens gelden dan deze die opgegeven 
zijn in het artikelbeheer, wordt dit veld aangevinkt. Ook wanneer  u een artikel o p-
neemt dat niet in uw artikelbestand aanwezig is (u vult dan ó..ô in bij artikel), kan u 
deze extra gegevens invullen.  

 
 

C.  Afdrukken Artikels in consignatie (vertegenwoordigers)  
 

Afdrukken van deze lijsten kan via het programma P2230, met de toetsencombinatie 

óCTRLô+ôPô of door op de toets  met het printer  icoon te klikken.  
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Afdrukken Artikels in consignatie (vertegenwoordigers)  

 

Basisprincipe  

Deze lijst biedt een overzicht van alle artikel in demo, in stijgende alfanumerieke vol g-
order per vertegenwoordigernummer . Per vertegenwoordiger krijg je een lijst van alle 
artikels en per artikel het juiste aantal, dat hij of zij in demo heeft . 

 

De verplicht in te vullen velden zijn gemarkeerd met  !  

 

 
 
 

Rapporttype 

Sortering 

Selectiecondities 

Printer 
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Afdrukken Artikels in consignatie (ve rtegenwoordigers)  

 

Specificaties  

 

A.  Velden  
 

Selecteer rapporttype  

Per vertegenwoordigers . 

Sorteercriterium  

¶ Per klant / vertegenwoordiger.  
In dit geval dus per vertegenwoordiger.  De artikels in consignatie worden op de afdruk 
alfabetisch  per vertegenwoordig er g erangschikt.  
De cursor sprint naar het veld óvan vertegenwoordigeré. Tot vertegenwoordiger é.ô 

 

¶ Per artikel.  
De artikels in consignatie worden op de afdruk alfabetisch volgens artikelnummer g e-
rangschikt.  
De cursor springt naar het veld óvan artikelnummeré tot artikelnummer éô 

Van vertegenwoordiger  .. tot vertegenwoordiger ..  

Op deze  veld en  selecteer  je via F4  de vertegenwoordiger s , met de pijltjes maak je een 
selectie. Pya start de afdruk van de artikels in demo vanaf deze  vertegenwoordiger. Je 
kunt  deze veld en ook b lanco laten en dan kiest Pya automatisch de eerste  en het  laa t-
ste  vertegenwoordigernummer .  

 Van artikelnummer  .. tot artikelnummer ..  

Geef hier he t artikelnummer in waarmee Pya  de afdruk moet starten. Via F4 kom je in 
het overzi cht en kan j e een keuze maken. Indien je deze  veld en  blanco laat, start Pya 
met het eerste  en het  laatste  artikelnummer.  
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 Commentaar  
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Voorraadadministratie  

 

Basisprincipe  

In dit hoofdstuk beheer je  

¶ Filialen  

¶ Samengestelde artikels  

¶ Prijzen  

¶ Statistieken  

¶ Inventa ris  

 
P 2 3 1.      Filialenbeheer  45  
P 2 32 .      Samengestelde artikels en  kosten/taks en  53  
P 2 33 .      Prijsafspraken  69  
P 2 34 .      Prijswijzigingen  85  
P 2 3 5.      Statistieken  91  
P 2 3 6.      Inventaris  113  
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Commentaar  
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Filialenbeheer  

 

Basisprincipe  

In d it hoofdstuk beheer je  

¶ Filialen  

 
P 2 310      Copieren tussen filialen  47  
P 2 3 11      Bestellingen tussen filialen   51  
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Commentaar



 
    

 

 
 47/362           
Versie 11/01                                                                                                              03_PYA-CommercieelBeheer.doc                                                                                                                                         6/10/2011 
 

             Dit document blijft eigendom van  de Auteur,  niets uit dit document mag verveelvoudigd en/of openbaar gemaakt worden,  met gelijk welk middel zonder schriftelijke toestemming van de Auteur 
 
. 

Copieren tussen filialen  (P2 310 )  

 

Basisprincipe  

Dit programmaonderdeel biedt je de mogelijkheid om artikelgegevens van het  ene filiaal 
over te nemen naar het andere filiaal. Het grote voordeel hiervan is, dat je niet opnieuw 
alle gegevens moet invoeren.  

 
 

De verplicht in te vullen velden zijn gemarkeerd met  !  

 

 
 

 

 

Opties 

Van .. tot filiaal 

Selectiecriteriaôs 

Van .. tot filiaal 
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Copieren tussen filialen (P2310 )  
 

Specificaties  
 

A.  Veld en   

Van filiaal !  
Via F4 kom je in het overzicht van de filialen, via de pijltjes kan je hier een selectie 
maken. In dit veld moet je het filiaal waarvan je de artikelgegevens wenst over te n e-
men inbrengen.  

Naar filiaal !  

Via F4 kom je in het overzicht va n de filialen, via de pijltjes kan je hier een selectie 
maken. In dit veld moet je het filiaal waar je de artikelgegevens wenst in over te n e-
men inbrengen. Dit filiaal dien je wel eerst te creëren bij het filialenbeheer P1415.  

Selectiecriteria !  

Van artike lgroep  .. tot artikelgroep  ..  

Hier bepaal  je de ondergrens  en de bovengrens  van de  artikelgroep en.  Via F4 kom je 
in het overzicht en kan je een keuze maken uit de artikelgroe pen. Je kunt  deze velden 
ook blanco laten en dan kiest Pya autom atisch de eerste e n de laatste artikelgroep .  

Van artikelnummer  .. tot artikelnummer ..  

Indien je een specifiekere keuze van artikelen wenst te maken, kan je best alle filialen 
aanduiden en hier verder specificeren welke artikelgegevens overgezet mogen wo rden. 
Via F4 kom je  in een overzicht en kan je een keuze maken. Hier bepaal je vanaf welk 
artikelnummer PYA de gegevens moet overnemen.  

Van l everancier  .. tot leverancier  

Indien je een specifiekere keuze van leveranciers wenst te maken, kan je best alle f i-
lialen aanduiden e n hier verder specificeren welke leveranciersgebonden artikelen 
overgezet mogen worden. Via F4 kom je in een overzicht en kan je een keuze maken. 
Hier bepaal je vanaf welke leverancier PYA de gegevens moet ove rnemen.  
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Copieren tussen filialen (P2310)  
 

Spe cificaties  

Opties  

Prijzen kopiëren ( / )  

PYA biedt je hier de mogelijkheid om de prijzen over te nemen. Indien je prijzen per f i-

liaal verschillen kan je hier best  ingeven. Je kunt  dan achteraf zelf de prijzen aa n-

passen. Bij keuze  wo rden alle prijzen o vergenomen afgezien van eventueel al  aan-
wezige prijzen in het filiaal van bestemming.  

Prijzen aanpassen indien artikel reeds  aanwezig ( / )  

In dit veld moet je  invullen indien in beide artikel fiche  van de filialen, al  prijzen 
aanwezig zijn en je de prij zen in het filiaal van bestemming wenst te behouden. PYA 
zal enkel de prijzen overnemen van het oorspronkelijk filiaal als er geen prijzen in het 

fil iaal van bestemming aanwezig zi jn. Bij keuze  worden alle prijzen overgenomen in 
het filiaal van bestemmin g. Ook indien er al  prijzen aanwezig zijn worden deze aang e-
past.  

Alternatieve leveranciers kopiëren ( / )  

PYA geeft je de mogelijkheid om van de artikelbestanden, de alternatieve leveranciers 

mee over te nemen naar het filia al van bestemming. Bij keuze  worden de altern a-
tieve leveranciers gekoppeld in je artikelfiche P1411 of 1420 mee overgenomen, bij 

keu ze  niet.  

Artikelomschrijving kopiëren  ( / )  

Als je in dit veld  kiest neemt PYA de artikelomschrijving over van het oorspronkelijk 

fi liaal. Bij keuz e  worden deze omschrijvingen niet mee overgenomen en moet je in 
het filiaal van bestemming de omschrijvi ngen achteraf manueel invoeren.  

Stock overdragen ( / )   

Als je de stockgegevens mee wenst over te nemen van het oorspronkelijk filiaal naar 

het fili aal  van bestemming moet je hier  invullen. Indien je de stockgegevens van 

het filiaal van bestemming wenst te behouden kies je voor  . 

kopiëren enkel indien artikel reeds bestaat in doelfiliaal  ( / )  

Indien u enkel de recentere gegevens over de bestaande artikelen van uw doelfiliaal 
wil overzetten van het ene filiaal op het doelfiliaal, vinkt u deze optie aan. Gegevens 
over niet bestaande artikelen in uw doelfiliaal worden dan niet mee overgezet.  
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Commentaar   
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Bestellingen tussen filialen  (P 2 3 11 )  

 

Basisp rincipe  
 

Dit programmaonderdeel biedt je de mogelijkheid om bestellingen tussen twee filialen 
mogelijk te maken. Dit gebeurt in de vorm van een bestelling.  

 

De verplicht in te vullen velden zijn gemarkeerd met  !  

 

 
 

 

Samengesteld  artikel 
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Same ngestelde artikels en kosten/ taksen  

 

Basisprincipe  

In dit hoofdstuk beheer je  

¶ Samen gestelde artikels, kosten en taks   

 
P 2 321      Beheer  samengestelde artikels  53  
P 232 2      Afdrukken samengestelde artikels   61  
P 2323      Beheer samenstelling kosten en taks en  65  
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Beheer samengestelde artikels  (P2 321 )  

 

Basisprincipe  

Van dit onderdeel maak  je gebruik indien je bedrijf werkt met samengestelde artikelen 
opgebouwd uit verschillende deelartikelen. De samengestelde artikelen moeten ook to e-
gevoegd worden in het  artikelfiche, bij  tabb lad óSamenstelling ô dien je dan de code in te 
brengen van het samengestelde artikel ingegeven onder dit programmaonde rdeel.  

Opmerking:  vanuit het  artikelfiche via het tabblad óSamenstellingô kan je ook toegang 
kri jgen tot dit progr ammaonderdeel.  

 
 

De verplicht in te vullen velden zijn gemarkeerd met  !  

 

 
 

 

 

Prijzen 

Samenstelling 

Samengesteld  artikel 

Mededeling 

Onbestaand artikel 

Samengesteld artikel 
Ok TOETS 
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Beheer samengestelde artikels (P2321 )  
 

Specificaties  

 

A.  Parameters  
 

Na de algemene gegevens van je samengesteld artikel in te brengen, kan je de verschi l-
lende componente n ingeven. Bij een verkooptransactie heb je volgende keuzes die je 
kunt  instellen bij de par ameters P9320 ñParameters stock facturatie ordersò op het eer-

ste tabblad onderaan bij de samengestelde artikelen  . 

 

Å Alle deelartikelen worden samengevoegd rekeni ng houdend met de prijs van ieder 
deelartikel  

Bij de parameters P9320 vul je in het veld .  

Opgelet: Er mogen geen verkoopsprijzen vermeld  worden bij samengesteld artikel . 
Anders wordt zowel de samengestelde prijs als de prijzen van de deelartikelen 
overg enomen.  

Bij de parameters P9320 vul je in het veld  zodat a l-
le deelartikelen en niet het same ngesteld artikel afgedrukt worden.  

Å Alle deelartikelen worden opgesomd met één globale prijs van het samengesteld art i-
kel  

Bij de parameters P9320 vul je in het veld .  

Opgelet:  P2321 vul je bij de deelartikelen geen prijs in, want anders wordt alles 
dubbel gerekend.  

Bij de parameters P9320 vul je in het veld  zodat a l-
le deelartikelen en niet het samengesteld artikel afgedrukt worden.  

Å Enkel het samengestelde  artikel wordt weergegeven met een prijs  op detail niveau.  

Bij de parameters P9320 vul je in het .  

Opgelet:  P2321 vul je bij de deelartikelen geen prijs in, want anders wordt alles 
dubbel gerekend.  

Bij de parameters P9320 vul je in het veld   zodat 
enk el het sameng estelde artikel afgedrukt wordt . 
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Beheer samengestelde artikels (P2321)  
 

Specificaties (vervolg)  

 
 

B.   Hoofdding   

Code !  
Hier vul je de unieke code die je wenst toe te kennen aan de samenstelling. Opgelet:   

Dit is niet de artikelcode, want het sa mengestelde artikel moet je op de normale m a-
nier toevoegen in je artikelbestand. Dit is de code die je moet invullen in je artikelfiche 
in  het veld óCode samenstel.ô . 

Omschrijving  

Geef hier je een omschrijving aan de samenstelling. Deze wordt louter info rmatief o p-
gevraagd.  

 

Informatief wordt nu weergegeven:  

¶ De 4 vooropgestelde verkoopprijzen van het artikel  
¶ De kostprijs van het artikel  
¶ Eenheid in & Eenheid uit (voorbeeld: resp. Palet & doos)  
¶ Aant. /verp in & Aant. /verp uit (resp. 100 (dozen per palet) &  1 )  
¶ Barcode  
¶ Locatie (in het magazijn)  
¶ Stock  

 
 

C.  Detail  

Lijn  

PYA nummert automatisch de lijnen, dit veld kan u niet wijzigen.  

Artikel !  en Omschrijving  

Breng het artikel in dat u onder het samengestelde artikel wil inbrengen.  

In de velden ñArtikelò en ñOmschrijvingò verwijs je naar het unieke Artikelnummer van 
het  artikelfiche, pr ogramma P1411 Beheer artikels . 

 

Je kunt  de functietoetsen gebruiken die bij ñALGEMENE PRINCIPESò beschreven staan, 
om nieuwe codes in te voegen, te verwijderen, te raadplegen, é 
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Beheer samengestelde artikels (P2321)  
 

Specificaties (vervolg)  

 

De artikels kunnen als volgt ingebracht worden.  

Via barcodescanner  

Als de artikels voorzien zijn van een streepjescode die in het  artikelfiche ingeg e-
ven is, kunnen deze gescand worden.  (demosca nner )  

Via manuele ingaven  

Je kunt  het artikelnummer opvragen met de functietoetsen die beschreven zijn in 
ñALGEMENE PRINCIPESò of je kan het nummer manueel intikken.  

 

Speciale gevallen van manuele ingaven:  

¶ Artikel dat niet opgenomen is in het  artikelfiche . 
In het veld ñArtikelnummerò : . .  
In het veld ñOmschrijvingò :  ·N aam of uitleg van het artikel  

 

¶ Vaste mededeling ( bv: garantie, vakantie, é mededeling die regelmatig terug-
keert)  
In het veld ñArtikelnummerò : MED  
In het veld ñOmschrijvingò  : De code van  de vaste mededeling. Je kunt  de 
functietoetsen gebruiken die bij ñALGEMENE PRINCIPESò beschreven staan, om 
nieuwe codes in te voegen, te verwijderen, te raadplegen, é Zie ook programma 
P9330 Beheer vaste teksten.  
Aantal, gewicht, tarief, prijs en korting kunnen niet ingevuld worden.  

 

¶ Vrije mededeling  
In het veld ñArtikelnummerò: MED. .  
In het veld ñOmschrijvingò  :  ·Mededeling typen·  
Aantal, gewicht, tarief, prijs en korting kunnen niet ingevuld worden.  

Aantal !   

In dit veld vul je het aantal in dat je n odig hebt om het artikel samen te stellen.  

Prijs 1, 2, 3 & 4  

PYA neemt de deze 4 verkoopprijzen over vanuit het  artikelfiche. Indien gewenst kan 
men de prijzen hier aanpassen maar in principe blijven deze behouden.  

Stock  ( / )    

Indien je dit veld op inv ult wordt de stock aangepast als aan de volgende voo r-
waarden voldaan is:  

P9320 Parameters stock, facturatie, orders   

P1411 Beheer artikels ï Tabblad ñStock/Verpakkingò   

Als je  invult, wordt de stock niet aangepast.  

Stat. (istiek)  ( / )   

In dit veld houdt PYA bij keuze  de statistieken bij van het deelartikel bij een ve r-
koopstransactie. Bovendien worden de statistieken van de samengestelde artikelen 

ook bijgehouden. Dit kan een vertekent bee ld geven, daarom kan je hier  kiezen z o-
dat PYA enkel de sta tistieken bijhoudt van het samengestelde artikel.  
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Beheer samengestelde artikels (P2321)  
 

Specificaties (vervolg)  

 
D.  Knoppen  

 

Door op deze toets  te klikken, voegt u een nieuwe lijn toe, om een med e-
deling in te voegen. Onder óartikelô wordt óMED..ô geplaatst. U kunt  vervolgens bij óom-
schrijvingô een mededeling invoegen.  

Klikt U op deze toets , dan wordt er een artikel ingevoegd dat niet bij uw 
artikels is opgenomen. PYA plaatst onder óArtikelô: ó..ô. U kunt  vervolgens zelf een o m-
schrijving, aantal en prijs  inbrengen.  

Wanneer u op deze toets  klikt, kan u een ander samengesteld artikel, in 
uw same nstelling invoegen. De omschrijving, prijs en samenstelling van het gewenste 
sameng estelde artikel worden overgenomen.  

Met deze toetsen  kan u een lijn toevoegen of verwijderen.  

Met deze toetsen  kan u een lijn naar boven of beneden ve r-
plaatsen.  

Deze toets  slaat  het samengesteld artikel op.  

 

Deze lijst kan afgedrukt worden door gebruik te maken van de toetsencombinatie 
óCTRLô+ôPô of op de printicon aan te klikke n. Om het verkregen scherm te vervolled i-
gen, kan u het hierop volgende hoofdstuk raadpl egen.  
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Afdrukken samengestelde artikels (P2322 )  

 

Basisprincipe  
 

Voor  een afdruk van de samengestelde artikelen, kan je beroep doen op dit progra m-
maonderdeel . 

   

De verplicht in te vullen velden zijn gemarkeerd met  !  

 

 
 

Selectiecriteriaôs 

Opties 

Printer 
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Afdrukken samengestelde artikels (P2322)  
 

Specificaties  

 

A.   Velden  
 

Van samengesteld artikel é ( & omschrijving) 

Hier kan je opgeven vanaf welke code samenstelling je de afdruk wenst te star ten. Via 
F4 kom je ook in het overzicht menu en kan je met de pijltjes een selectie maken. I n-
dien je dit veld blanco laat, start PYA vanaf de eerste samenstelling.  

Tot samengesteld artikel é ( & omschrijving) 

Geef hier in tot en met welke code samenstelli ng je de afdruk wenst. Via F4 kom je 
ook in het overzicht menu en kan je met de pijltjes een selectie maken. Indien je dit 
veld blanco laat, wordt automatisch de laatste code samenstelling geselecteerd.  

Klant  

Als je een persoonlijke prijslijst wilt, geef j e hier de code van die bepaalde klant in. De 
munt -  en taalcode worden overgenomen vanuit het  klantenfiche.  

Je kunt  de functietoetsen gebruiken die bij ñALGEMENE PRINCIPESò beschreven staan, 
om nieuwe codes in te voegen, te verwijderen, te raadplegen, é 

Ta alcode  

Bij een selectie van een bepaalde klant wordt dit veld automatisch ingevuld. Anders 
kan je met F4 een keuze maken uit het overzicht. Vooraleer je een andere taal voor 
afdruk kan selecteren dien je wel de omschrijving in verschillende talen in te voe ren.  

Je kunt  de functietoetsen gebruiken die bij ñALGEMENE PRINCIPESò beschreven staan, 
om nieuwe codes in te voegen, te verwijderen, te raadplegen, é 

Prijslijst code  

Via F4 kan je een keuze maken uit het overzicht. Indien je dit veld blanco laat, kies je 
de algemene (blanco) prijslijst.  

Muntcode  

Bij selectie van een bepaalde klant wordt dit veld automatisch ingevuld. Anders kan je 
een keuze maken uit het overzicht via F4 of indien je dit veld blanco laat, neemt PYA 
automatisch de standaard muntcode van je  bedrijf over.  

Koers  

De koers wordt automatisch overgenomen, na het kiezen van een muntcode.  

Datum  

Automatisch neemt PYA de systeemdatum over. Die kan eventueel gewijzigd worden.  

Opties  

¶ prijzen inclusief btw:  Wens je een afdruk met vermelding van de prijz en, dan kies 
je hier .  

¶ Afdrukken van muntcode en koers:  Wens je een afdruk met verme lding van de 
muntcode en de koers, dan kies je hier . 

¶ Afdrukken kostprijs:  Wil je de aankoopprijze n mee afdrukken, vul je hier in.  
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Afdrukken samengestelde artikels ( P2322)  
 

Specificaties  

B.   Voorbeeld afdruk  
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Beheer samenstelling kosten en ta ks en  (P 2 3 2 3)  

 

Basisprincipe  

In dit programmaonderdeel stel  je kosten en taks en samen.  De kosten en taks en die 
beheerd  worden zijn recupel, reprobel, auvibel, Bebat,  Fort Plus, Leeggoed . 

De mogelijke types zijn Recupel,  Reprobel,  Auvibel, Bebat, Fost plus en Leeggoed.  

Recupel:  De recyclagebijdrage op elektronische apparaten, zie www.recupel.be 

Reprobel:  Vooral voor scanners en and ere óreproductieô-apparaten  

Bebat:  Recuperatie van bat terijen,  met taksen daarop verrekend  

Fostplus:  verpakkingsbijdrage  

Auvibel:  Ook auteursrechten genoemd. Specifiek voor Cdôs, Dvdôs etc.  

Leeggoed:  Indien u het leeggoed als extra kost op documenten wenst  bij te plaatsen.  

 

Aanmaken, wijzigen en raadplegen van kosten in ñP1417 Kostenbeheerò 

 

 

De verplicht in te vullen velden zijn gemarkeerd met  !  

 

 

 

 

Kosten en 

taksen 

Omschrijving 

http://www.recupel.be/
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Beheer samenstelling kosten en taks en (P2323)  

 

 

A.  Velden  - Samenstelling  

Code  

Code van de samengestelde k ost  of taks . 

Omschrijving  

Omschrijving van de samengestelde kost  of taks . 

B.  Velden ï Detail  

Ln  

Lijnnummer van de samenstelling.  

Artikel  

Artikel dat gekoppeld is met de kost of taks . 

Omschrijving  

Een korte omschrijving die aanduidt over welke kost of taks  het gaat.  

Type  

Welk kost of taks wordt hier gecreëerd . 
¶ Recupel :  recyclagebijdrage -  Wanneer u een nieuw apparaat aankoopt, betaalt u 

sinds 2001 een Recupel -  bijdrage. Met dit bedrag, dat varieert per productgroep, 
worden onder andere de toekomstige inzamel ing en verwerking van het toestel 
gefina ncierd.  

¶ Reprobel :  reproductiebijdrage -  Bij de aanschaf van een kopieerapparaat, fax, 
scanner, kantoor -  offsetapparaat of duplicator moet u vaak ook een Reprobel  bi j-
drage bet alen.  

¶ Auvibel:  auteursrechten -  De Auvib el taks of kopieertaks is een belasting in Be lgië 
op de verkoop van informatiedragers, zoals b eschrijfbare cd's en dvd's, USB sticks 
en externe harde schijven, en van aanverwante elektronische toestellen z oals dvd -
recorders en settopboxen  

¶ Bebat :  recuperati e taksen op batterijen -  Bijdrage voor het inzamelen van alle 
soorten gebruikte batterijen en accumulatoren, met het oog op hun verwerking.  

¶ Fost_Plus :  verpakkingsbijdrage  -  Bijdrage voor  de selectieve inzameling, sort e-
ring en recyclage van hui shoudelijk ve rpakkingsafval in België.  

¶ Leeggoed :  statiegeld -  Het waarborggeld dat men betaalt of krijgt voor flessen of 
kratten  

Waarde  

Afhankelijk van de basis wordt hier een factor of een bedrag ingegeven.  
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Beheer samenstelling kosten en taks en (P2323)  

 

Basis  

Er wo rdt bepaald op welke basis de aanvullende kost berekend word . 
¶ Aantal:  Het ingegeven bedrag wordt  zoveel keer aangerekend als er aantallen 

verkocht worden van het artikel waaraan deze taks  gekoppeld is.  
¶ Gewicht (kg) :  Het bedrag wordt bepaald door het gewic ht van het artikel waa r-

aan deze taks  gekoppeld is maal de factor die hier ingegeven is.  
¶ Lijntotaal excl. BTW :  De kost bedraagt een factor van het regeltotaal van het 

artikel waaraan deze kost gekoppeld is.  
¶ Eenmalig per artikel :  Het ingevuld bedrag wordt ee nmalig aangerekend, ong e-

acht het aantal verkochte artikelen waaraan deze kost gekoppeld is.  

Categorie  

Er wordt bepaald welke categorie geldig is.  
¶ leeggoed:  leeggoed  
¶ Taks :  Recupel, Reprobel, Auvi bel, Bebat en Fost_Plus zijn taksen  

BTW type  

Welke BTW type mo et gebruik worden voor deze kost.  
¶ BTW taks artikel :  de BTW code nemen die aan het hier in te vullen artikel hangt.  
¶ BTW hoofdartikel :  de BTW code nemen van het artikel waaraan dit artikel g e-

koppeld is.  
¶ Geen BTW :  geen BTW code  
¶ Vrije BTW code BTW incl.  : een  vrij in te geven BTW code op dit scherm waa rbij 

voorrang voor de berekening gegeven wordt aan het inclusief bedrag.  
¶ Vrije BTW code BTW excl.  : een vrij in te geven BTW code op dit scherm waa r-

bij voorrang voor de berekening gegeven wordt aan het exclusief bedrag.  

BTW  

Welke BTW  code moet gebr uik worden voor deze kost of taks . 

Rekening  

Op welke  rekening moet deze kost of taks  geboekt worden.  
 

 



 
    

 

 
 68/362           
Versie 11/01                                                                                                              03_PYA-CommercieelBeheer.doc                                                                                                                                         6/10/2011 
 

             Dit document blijft eigendom van  de Auteur,  niets uit dit document mag verveelvoudigd en/of openbaar gemaakt worden,  met gelijk welk middel zonder schriftelijke toestemming van de Auteur 
 
. 

Commentaar   



 
    

 

 
 69/362           
Versie 11/01                                                                                                              03_PYA-CommercieelBeheer.doc                                                                                                                                         6/10/2011 
 

             Dit document blijft eigendom van  de Auteur,  niets uit dit document mag verveelvoudigd en/of openbaar gemaakt worden,  met gelijk welk middel zonder schriftelijke toestemming van de Auteur 
 
. 

Prijsafspraken  

 

Basisprincipe  

In dit hoofdstuk beheer je  
¶ Prijzen  

 

Dit programmaonderdeel is zeer u itgebreid en daarom een gevaarlijk 
instrument. Volg ons advies vooraleer hiermee te starten:  
 

¶ Maak eerst een planning op. Wat wilt u? 
¶ Laat door ons een analyse maken. Wat houden deze wijzigingen in en wat is 

de handelbaarheid hiervan?  
¶ Vraag ons advies qua impact van de gewenste impleme ntatie.  

 

 
P 2331      Definities prijslijsten  71  
P 2332      Afdrukken definities prijslijsten  73  
P 2333      Prijsafspraken klanten leveranciers  75  
P 2334      Raadplegen prijsafspraken op scherm  81  
P 2335      Afdrukken prijsa fspraken  83  
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Definities prijslijsten (P2331 )  

 
Basisprincipe  

Verschillende prijslijsten hanteren. Deze lijsten kan je onbeperkt toevoegen, toch raden 
wij aan ons advies te volgen vooraleer extra lijsten aan te maken. De code kan je sele c-
teren in alle verkooptransacties, zodat voor die bepaalde verkoop een specifieke prij slijst 
gekozen wordt. In het  klantenfiche krijg je de mogelijkheid om aan een bepaalde klant 
een prijslijst te koppelen. Automatisch wordt bij selectie van deze klant bij verkoo p-
transacties de juiste prijslijst overgenomen te worden vanuit het  klantenfiche . 

 

De verplicht in te vullen velden zijn gemarkeerd met  !  

 

 

 

 

Beheers pecificaties  

 

A.  Velden  

Code !  
Geef hier de code in van de prijslijst. De standaard prijslijst is in veel bedrijven g e-
woon de prijslijst zonder code (blanco code).  

Omschrijving  

Vul in dit veld de omschrijving in van de prijslijst.  

Muntcode !  

In welke munt wil je de prijslijst opstellen? Maak hier je een keuze uit het overzicht 
menu via F4. Indien je dit  veld blanco laat neemt PYA automatisch de standaard 
muntcode over.  

Nota  

In dit veld kan je aanvullende commentaar inbrengen.  

ID prijslijst 

Prijslijsten 
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Afdrukken definities prijslijsten (P2332 )  

 

Basisprincipe  

In dit onderdeel krijg je een beknopte afdruk van alle pr ijslijsten met hun omschrijving 
en muntcode.  

 

De verplicht in te vullen velden zijn gemarkeerd met  !  

 
 

 
 

Rapportspecificaties  

 
 

A.  Velden  

Van code .. tot code ..  

Bepaal hier de onder -  en bovengrens van de prijslijst code.   

Via F4 kom je in het overzicht en kan je een keuze maken door middel van de pijltjes. 
Indien je deze velden bla nco laat, kies PYA de eerste en de laatste prijslijst code.  

Je kunt de functietoetsen gebruiken die bij ñALGEMENE PRINCIPESò beschreven staan, 
om nieuwe codes in te voegen, te verwijderen, te raadplegen, é 

 

B.  Rapport voorbeeld  

Printer 

Selectiecriteria 
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Prijsafspraken klanten leveranciers (P2333 )  
 

Basisprincipe  

Prijsafspraken in P2333 ï P2334 ï P2335 kunnen door elkaar lopen. PYA kiest altijd de 
voordeligste prijs voor de klant.  

In de param et ers P9320 Parameters Facturatie stock orders in het veld ñPrijzen enkel 
vanuit prijsafspraken ò heeft PYA twee mogelijkheden.  

Å Indien dit veld op is ingevuld, worden initieel bij 
een verkoopstransactie de prijzen vanuit de prijsafspraken 
overgenomen. Als je de prijs wijzigt, wordt er dyn amisch een 
nieuwe prijsafspraak voor gemaakt. Opgelet:  Indien je 100 
klanten hebt en 100 artikelen kan PYA tot 10000 prijsafspr a-
ken noteren. Dit kan je systeem belasten en daarom raden 
wij aan ons advies bij de inleidin g te vo lgen.  

Å Indien je dit veld op  invult, worden er niet autom a-
tisch prijsafspraken aang emaakt.  

In dit eerste programmaonderdeel  geef  je  de prijsafspraken in per klant voor een b e-
paald art ikel . 

 

De verplicht in te vullen velden zijn gemarkeerd met  !  
 

 

 

Prijsafspraken 

Klant/Klanttype/Leverancierp 

Combina-

tie kiezen 

Staffel 
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Prijsafspraken klanten leveranciers (P2333)  

Beheerspecificaties  

 

A.   Velden /ID  

Prijsafspraken peré 

Selecteer hier op welke basis u prijsafspraken wenst op te stellen. De verschillende o p-
ties zijn:  

¶ Klant/artikel  (1)  

 
¶ Klant/artikelgroep  (2)  

 
¶ Klantt ype/artikel  (3)  

 
¶ Klanttype/artikelgroep  (4)  

 
¶ Leverancier/artikel  (5)  

 
¶ Nieuwe verkoopsprijzen geldig vanaf datum  (6)  

 
Hier kan men prijzen invoeren die geldig zijn vanaf ñxx/xx/xxxx ò. Deze prij s-
afspraken worden geactiveerd  in het programma P1435  (Afdrukk en etike t-

ten artikels)   (Artikels waar de verkoopprijs g e-
wijzigd is, vanaf datum) . Wordt vooral gebruikt om de prijzen op voor hand 
aan te passen.  

Bv: dagprijzen groenten , fruit  Č activeren en afdrukken etiketten met P1435  

Bv: prijswijzigingen in de toekom st Č afdrukken etiketten met P1435 Č et i-

ketten op artikels en schappen plaatsen Č activeren prijzen met P1435 op 

dag prijswijziging.  

                           

LET OP: Niet alle velden die hierna besproken worden, zijn voor elke keuze van to e-
passing. Naar gelang u een andere selectie maakt, zullen meer of minder velden van 
toepassing zijn.  
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Prijsafspraken klanten leveranciers (P2333)  

 

Klant & naam/ klanttype & omschrijving/ Leverancier & naam !  

Hier kan je via F4 de gewenste klant, klanttype of leverancier  selecteren. Voor deze 
klant kan je nu een prijsafspraak maken. Indien je dit veld blanco laat, wordt de prij s-
afspraak toegepast op alle klanten!  

 

 

 

Je kunt de functietoetsen gebruiken die bij ñALGEMENE PRINCIPESò beschreven staan, 
om nieuwe codes in t e voegen, te verwijderen, te raadplegen, é 

Na selectie van een specifieke klant wordt de omschrijving van het klantnummer in dit 
veld automatisch overgenomen uit het klantenbestand.  Zo ook voor leverancier  en 
klantentype . 

 

B.  Velden / D etail  

Lijn  (1..6)  

De li jnen worden automatisch genummerd door PYA. Dit veld moet je ongewijzigd.  

Prijslijst  (1..5)  

Als je firma verschillende prijslijsten hanteert, kan je hier de juiste prijslijst opgeven. 
Als je dit veld blanco laat wordt de standaard blanco prijs gekozen . 
Je kunt  de functietoetsen gebruiken die bij ñALGEMENE PRINCIPESò beschreven staan, 
om nieuwe codes in te voegen, te verwijderen, te raadplegen, é.  
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Prijsafspraken klanten leveranciers (P2333)  

 

T (Type)  (1..6)  

Hier heb je 4 mogelijkheden:  
¶ B 

Kies voor deze m ogelijkheid als je een b edrag wil optellen of aftrekken  van  
de prijs vermeldt in de artikelfiches. Hier heb je het voordeel dat indien de 
prijzen in de artikelfiches wijzigen, automatisch de verhoging  of daling  ber e-
kent in de nieuwe prijs. Zo hoef je niet al je prijsafspraken te wi j zigen.  

¶ P 
Kies voor deze mogelijkheid als je een nieuwe prijs  wil hanteren voor deze 
specifieke prijsafspraak. Let echter wel op: Indien je prijzen wijzigt, moet je 
buiten de aanpassingen in je artikelfiches ook nog elke prijsafs praak aanpa s-
sen aan de verhoging.  

¶ %  
Dit is de meest voor de handliggende keuze. Kies voor deze mogelijkheid als 
je een % percentage korting  wil toekennen op de prijs vermeldt in de art i-
kelfiches. Hier heb je het voordeel dat indien de prijzen in de artikel fiches wi j-
zigen, automatisch het percentage berekent  op de nieuwe prijs. Zo hoef je 
niet al je prijsafspraken te wijz igen.  

¶ G 
Indien je werkt met staffelkortingen, kan je G ( Gratis ) kiezen voor een b e-
paald aantal, dat  gratis bi j geleverd  werden.  

Artikel  (1 ,3,5)  

Hier kan je het artikel waarvoor je de prijsafspraak wil aanmaken invullen of opzoeken 
via F4.  
Je kunt de functietoetsen gebruiken die bij ñALGEMENE PRINCIPESò beschreven staan, 
om nieuwe codes in te voegen, te verwijderen, te raadplegen, é 

Artikelg roep (2,4 )  

Hier kan je de artikelgroep waarvoor je de prijsafspraak wil aanmaken invullen of o p-
zoeken via F4.  
Je kunt de functietoetsen gebruiken die bij ñALGEMENE PRINCIPESò beschreven staan, 
om nieuwe codes in te voegen, te verwijderen, te raadplegen, é 

Omschrijving  (1..5)  

Na selectie van het artikel wordt de omschrijving overgenomen uit het artikelbestand . 
Zo ook voor artikelgroep.  
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Prijsafspraken klanten leveranciers (P2333)  

 

Staffel  (1..5)  

Staffelkortingen worden gebruikt voor het toeke n-
nen van kw antitatieve kortingen aan je klanten. 
Afhankelijk van het aangekochte aantal zal PYA de 
staffelkorting toepassen volgens de ingevulde prij s-
afspraak. Bij keuze kom je in het achterli ggende 
venster terecht met volgende velden. Indien je bij T type G van gra tis kiest, vult PYA 
automa tisch bij staf. een  in. In dit achterliggende venster geef  je tot 5 staffelko r-
tingen  maximaal  in.  
 
¶ Lijn  

PYA vult hier het lijnnummer in.  
¶ Aantal  

Vul hier het aantal in. Vanaf dat dit aantal aangekocht wordt, zal de ingeg e-
ven k orting toegestaan worden aan de klant.  

¶ %  
Als je bij T type % kiest van percentage, kom je automatisch in dit veld t e-
recht nadat je het aantal invulde. Hier kan je het eerste kortingspercentage 
invullen.  

¶ %  
PYA biedt de mogelijkheid om met meerdere percent en te werken. Als je bij 
het eerste percentage veld een getal invult, wordt hiervan het resultaat ber e-
kend. Indien je in het tweede percentage veld een getal invult, wordt dit ber e-
kend op het resultaat van het eerste percentage en niet op de initiële prijs . Dit 
komt voor je firma voordeliger uit.  
Hoe rekent PYA:  
Een artikel x kost 2000 Euro , bij aankoop van 2 artikelen x wordt er 5 % ko r-
ting toegestaan en bij aankoop van 10 artikelen x wordt er een extra korting 
van 8 % toeg estaan.  
Č 2000 Euro  ï 5 % kort ing = 1900 Euro   

Č 1900 Euro  ï 8 % korting = 1748 Euro   

Indien je ineens 13 % toekent krijg je Č 2000 Euro ï 13 % korting = 1740 

Euro   
¶ %  

In dit veld breng  je het derde percentage in. Dit wordt dan berekend op het 
resultaat na verrekening van het tweede per centage.  

¶ Resultaat  
In dit veld geeft PYA de uitkomst weer, na verrekening van de percentageko r-
tingen.  

¶ Prijs 1  & 2 & 3 & 4  
Als je bij T type P  kiest van prijs kom je automatisch in dit veld terecht na 
het aantal in te vullen. Hier kan je de nieuwe prijs  voor Prijs 1 invullen voor 
de prijsafspraak.  
Als je bij T type B  kiest van b edrag kom je automatisch in dit veld terecht na 
het aantal in te vullen. Hier kan je het bedrag in vermindering of ve r-
meerdering  brengen. Laat het ingevulde bedrag voorafgaan door een + of 
een - . 
PYA stelt deze prijs voor vanaf dat het ingebrachte aantal aangekocht wordt. 
Het is aan te raden de 4 ve rkoopsprijzen in te vullen.  
Zie Prijs 1  
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Prijsafspraken klanten leveranciers (P2333)  

 

Omschrijving (1..5)  

Na selectie van het artikel wordt de omschrijving overgenomen uit het artikelbestand.  
Zo ook voor artikelgroep.  

Prijs 1 - 2  (1..6)  

Als je bij T type P  kiest van prijs kom je in dit veld. Hier kan je de nieuwe prijs  voor 
Prijs 1 invullen voor de prijsafspraak.  
Als je bij T type B  kies t van b edrag kom je in dit veld. Hier kan je het bedrag in 
vermindering of vermeerdering brengen. Laat het ingevulde bedrag voorafgaan 
door een + of een - .  
Als je bij T type %  kiest van p ercentage kom je in dit veld. Geef hier het percentage  
in dat je wen st toe te kennen aan de vier verkoopsprijzen.  
Na het verlaten van dit veld kom je in het veld eronder. Hier kan je de nieuwe prijs of 
een bedrag in vermeerdering of vermindering voor Prijs 2 invullen voor de prijsa f-
spraak.  

Prijs 3 - 4  (1..6)  

Na het veld va n prijs 2 te verlaten kom je in dit veld terecht. Hier kan je de nieuwe 
prijs voor Prijs 3 of het bedrag in vermeerdering of vermindering inbrengen voor de 
prijsafspraak.  
Na het verlaten van dit veld kom je in het veld eronder. Hier kan je de nieuwe prijs  
voor Prijs 4 of een bedrag in vermeerdering of vermindering invullen voor de prijsa f-
spraak. Het is aan te raden de 4 verkoopsprijzen in te vullen.  

vanafé (1..6)  & tot é (1..5)  

Dit is de geldigheidsperiode.  
In het eerste veld geef je de aanvangsdatum in.  Vanaf die datum start PYA met het 
toekennen van de ing evulde prijsafspraak.  
In het tweede veld geef je de einddatum in. Tot die datum stelt PYA de ingevulde 
prijsafspraak voor. Echter indien voor het verstrijken van de geldigheidsperiode voor 
dezelfde kl ant en hetzelfde artikel een nieuwe prijsafspraak werd ingebracht waarvan 
de geldigheidsperiode overlapt, neemt PYA steeds de meest recente afspraak.  
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Raadplegen prijsafspraken op scherm (P2334)  
 

Basisprincipe  

In dit programmaonderdeel raadpleeg  je de pr ijsafspraken op het scherm.  

 

De verplicht in te vullen velden zijn gemarkeerd met  !  
 

 

 

 

Beheerspecificaties  

 

A. Velden  

Prijsafspraken peré 

Selecteer welk type prijsafspraak u wenst te raadplegen. De mogelijke opties zijn:  

¶ Klant/artikel  
¶ Klant/artikelgr oep  
¶ Klantt ype/artikel  
¶ Klanttype/artikelgroep  
¶ Leverancier/artikel  
¶ Nieuwe verkoopsprijzen geldig vanaf datum  

Prijsafspraken 

Combina-

tie kiezen 

Staffel 
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Afdrukken prijsafspraken (P2335)  
 

Basisprincipe  

In dit programmaonderdeel druk  je  de prijsafspraken af . Dit is een krachtig hulpmi ddel 
voor het visualiseren van al je prijsafspraken.  

 

De verplicht in te vullen velden zijn gemarkeerd met  !  
 

 

 

Rapportspecificaties  

A. Velden  

Prijsafspraken peré 

Selecteer welk type prijsafspraak u wenst te raadplegen. De mogelijke opties zijn:  

¶ Klant/ar tikel  
¶ Klant/artikelgroep  
¶ Klantt ype/artikel  
¶ Klanttype/artikelgroep  
¶ Leverancier/artikel  
¶ Nieuwe verkoopsprijzen geldig vanaf datum  

Van .. tot ..  klant of klanttype of leverancier  

Vul hier de ondergrens en bovengrens in. Vanaf welke klantnummer, klanttyp e of lev e-
ranciersnummer wil je dat PYA de afdruk start? Indien je dit veld blanco laat, neemt 
PYA automatisch de eerste en laatste klan tnummer, klanttype of leveranciersnummer.  

C.  Lay - out  
 

 
 

Selectiecriteria 

Per 

?? 

Printer 
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Prijswijzigingen  

 

Basisprincipe  

In dit hoofdstuk beh eer je prijswijzigingen.  

 
 
 

P 234 1       Automatische berekenen van prijzen  87  
P 234 2       Snel wijzigen van artikelgegevens  89  
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     Automatische berekenen van prijzen  (P 23 4 1 )  
 

Basisprincipe  

Dit programmaonderdeel biedt de mogelijkhei d om de ingegeven verkoopsformules in 
P1411 en P1420 automatisch te laten berekenen. Heel het artikelbestand wordt overl o-
pen en elke ingebrachte verkoopsformule in P1411 en P1420 wordt uitgevoerd. Zo hoef 
je niet heel je artikelbestand in P1411 of P1420 te  wijzigen.  

  

Opgelet:  I ndien je ergens in een artikel een foutieve formule ingeeft, worden al je pri j-
zen onherroepelijk aangepast. Bovendien moet je zorgen dat in elke artikelfiche een 
formule aa nwezig is. Anders vermenigvuldigt PYA met 0. Daarom is het r aadzaam eerst 
een goede back -up te nemen en bij de minste twijfel ons supportteam te consulteren !  

 

De verplicht in te vullen velden zijn g emarkeerd met  !  

 

 

 

 

 

 

Wijzigen 

volgens 

Selectie-

criteria 

Aanpassing aankoopprijs 
Aanpassing verkoopprijs 
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Automatische berekenen van prijzen (P2341 )  

Beheer specificaties  
 

A.  Velden  

Wijzigen volgens & selectiecriteria  

Leveranciersnummer  

Berekeningen van de prijzen worden per leveranciersnummer toegepast.  
Onderaan worden de velden óvan leverancier éô & ótot leverancier éô actief. 
Selecteer de leveranciers die u als ondergrens en bovengrens wil aanstell en. I n-
dien u niets invult zal PYA automatisch de uiterste leveranciers als grens n emen.  

Artikelgroep  

Berekeningen van de prijzen worden per artikelgroep toegepast  
Onderaan worden de velden óvan artikelgroep éô & ótot artikelgroep éô actief. 
Selecteer de ar tikelgroepen die u als ondergrens en bovengrens wil aanstellen. 
Indien u niets invult zal PYA automatisch de uiterste artikelgroepen als grens 
nemen.  

Verkoopformule  

Berekeningen van de prijzen worden per verkoopsformule toegepast  
Onderaan worden de velden óvan verkoopformule éô & ótot verkoopformule éô ac-
tief.  
Selecteer de verkoopformules die u als ondergrens en bovengrens wil aanstellen. 
Indien u niets invult zal PYA automatisch de uiterste verkoopformules als grens 
nemen.  

Filiaal  

Selecteer hier het filiaa l waar de herberekening van de prijzen moet gebeuren.  

Verwerking enkel artikels met verkoopformule ( /  )   

Alleen actief bij keuze verkoopformule. Alleen artikels met verkoopformule worden 
herberekend.  

Aanpassing verkoopprijs  

Hier worden de 4 verkoopsprij zen die men in elke artikelfiche terugvindt, opgesomd. 
Per tarief kan men van de geselecteerde artikelen de prijs procentueel doen toenemen 
of afnemen (om af te nemen: typ ó-ô voor het getal - tussen 0 en 100  -  dat u ingeeft.)  

 Aanpassing aankoopprijs  

In d it veld kan u de procentuele prijswijzigingen van de aankoopprijs aanpassen. Vul 
hier een getal tussen 0 & 100 in, eventueel voorafgegaan door een ïteken indien de 
prijs daalt.  
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Snel wijzigen van artikelgegevens (P23 42 )  
 

Basisprincipe  

Hier kan je in je a rtikelbestand bladeren. Je kunt  op een makkelijke wijze aanpassingen 
doorvoeren zonder heel je artikelbestand te moeten overlopen. Opgelet indien je hier iets 
verkeerd ingeeft, worden alle prijzen onherroepelijk aangepast. Daarom is het raadzaam 
eerst een goede back -up te nemen en bij de minste twijfel ons supportteam te consulteren . 

 

 

De verplicht in te vullen velden zijn gemarkeerd met  !  

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Omschrijvingen 

Artikel kiezen 

Artikels 
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Snel wijzigen van artikelgegevens (P2342 )  

Beheerspecificaties  
 

A.   Velden  
Hier kan je de gewenste taalco de van de op te maken tekst definiëren. Bij keuze van 
een bepaalde taalcode, gaat Pya bij het afdrukken in P3343 automatisch voor die kla n-
ten, waar in het  klantenfiche P1110 , de desbetreffende taalcode is ingebracht de  ge-
wenste  tekst afdrukken. Per taalcod e kan je 3 niveaus van aanmaning to ekennen.  

Je kunt  de functietoetsen gebruiken die bij ñALGEMENE PRINCIPESò beschreven staan, 
om nieuwe codes in te voegen, te verwijderen, te raadplegen, é 

Opzoeken volgens artikel:  

Zoek aan de hand van   

Groep, subgroe p, leverancier, artikelnummer, nummer bij leverancier, barcode en o m-
schrijving.  

Om de gewenste zoekmethode toe te passen klikt u op de overeenkomstige kolo m het  
hoofding  aan . 

Taalcode  

Indien u iets wijzigt aan de omschrijving, kan u hier weergeven in welke  taalcode u de 
aanpassing wenst te verrichten.  

Vervolgens drukt u op enter en het gewenste artikel wordt weergegeven.  

Volgende velden aanpassen  

        
 

 

 
 

 
 

ñGroep ò, ñSubgroepò, ñLeverancier ò, ñFiliaalò, ñNummer bij leverancierò, ñBarcodeò, 
ñOmschrijvingenò, ñActief?ò, ñBasis aankoopprijsò, ñAankoopprijsò, ñGemiddelde aan-
koopprijsò, ñPrijzen 1 t.e.m. 4ò,  ñStockò, ñPlaatsò, ñMinimumò, ñMaximumò, ñBestel-
puntò, ñMinimum bestellingò, ñSeizoenò, ñGewicht codeò, ñGewichtò, ñEenheid inò, 
ñAantal inò, ñEenheid uitò, ñAantal uitò, ñBTW codeò, ñRekeningò, ñEtiket?ò, ñLocatieò, 
ñBesteldatumò, ñVerwerkdatumò, ñAantal besteldò. 

Hiervoor gaat u op het veld staan dat u wenst te wijzigen. Vervolgens voert u de nie u-
we g egevens in.  

Vanaf u de wijziging aangebracht hebt , zijn de oude waarden onherroepelijk verdw e-
nen . 

Kijk dus uit voor onbedachte handelingen!  
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Statistieken  

 

Basisprincipe  

In dit hoofdstuk raadpleeg  je  de statistieken . 

De module statistiek moet actief zijn om deze programmaôs uit te voeren. 
 
 

P 235 1       Raadplegen artikelmutaties op scherm  93  
P 235 2       Afdrukken artikelmutaties  97  
P 2352B       Afdrukken artikelmutaties (inkoop verkoop)  ..   
P 2353       Raadplegen serienummers op scherm  103  
P 2354       Afdrukken mutatieserienummers  107  
P 2355       Verwijde ren/herberekenen statistieken  109  
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Commentaar  
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Raadplegen artikelmutaties op scherm (P2351)  
 

Basisprincipe  

Hier kan je statistieken opvragen op je scherm per klant, leverancier en vertegenwoo r-
diger. De weergave begint vanaf een bepaald artikel o f documentnummer en vanaf een 
bepaalde datum. Hier kan je enkel raadplegen op scherm . 

 

 

 

De verplicht in te vullen velden zijn gemarkeerd met  !  
 

 

 

 

 

De geselecteerde kan een klant, leverancier, artikel of vertegenwoordiger zijn. 

Documenten 

Periode Type document 

Geselecteerd e 

Zoeken volgens 

Totalen geselecteerde Totalen geselecteerde Totalen geselecteerde Totalen geselecteerde 
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Raadplegen artik elmutaties op scherm (P2351)  

 

Specificaties  
 

A.   Velden /Hoofding  

Type document  

Hier kan je kiezen of je de statistieken van een klant  (uitgaande transfers ) , levera ncier  
(inkomende transfers ) , vertegenwoordiger, inventaris of alles wenst op te vr agen.  

Nummer  

Na in het vorige veld een keuze te maken, kom je in dit veld.  
Standaard geeft PYA de opzoekmogelijkheid volgens óartikelô aan. 
Indien je wenst kan je naargelang het type document, opzoeken volgens klant - , lev e-
ranciers - , inventari snummer.  
Dit kan je doen d oor op het  kolomhoofding te klikken. Via F4 kom je in het overzicht.  
Je kunt  de functietoetsen gebruiken die bij ñALGEMENE PRINCIPESò beschreven staan, 
om nieuwe codes in te voegen, te verwijderen, te raadplegen, é 
U kunt de artikelmutaties opvragen tusse n bepaalde data.  

Van datum .. tot datum ..   

Hier geef je de periode in waarvan je de statistiek wil bekijken.  
 
 

B.   Velden / D etail  

Opzoeken volgens é !  
¶ Documentnummer  
¶ Klantnummer / Leverancier / Vertegenwoordiger  
¶ Leveringsdatum  
¶ Groep  
¶ Artikelnummer  

 
Kies één van deze kolom voor te zoeken  d.m .v. op het  hoofding  te klikken.  
Het zoekonderwerp verandert vervolgens automatisch.  

 

Hier krijg je de weergave van je ingegeven selectie.  

Dagboek  

PYA geeft hier aan in welk dagboek de artikelmutatie opgenomen werd.  

T 

Het geselecteerde t ype wordt weergegeven. K voor klanten, L voor leveranciers en V 
voor vertegenwoord igers.  

Doc.nr (Documentnummer)  

Het documentnummer van de artikelmutatie wordt afgebeeld.  

Typ. Trans. (Type transactie)  

Het type transactie. PYA geeft hie r aan welk type transactie de artikelmutatie onde r-
gaan heeft.  

K /L /V  

Het nummer van de geselecteerde klant, leverancier of vertegenwoordiger wordt g e-
toond.  
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Raadplegen artikelmutaties op scherm (P2351)  

 

Specificaties (vervolg)  

Lever. Dat  

Datum waarop de m utatie uitgevoerd werd.  

Groep  

PYA toont tot welke artikelgroep, het artikel behoort.  

Art.nr (Artike lnummer)  

PYA geeft de weergave van het artikelnummer.  

Omschrijving  

De omschrijving van het artikelnummer wordt overgenomen vanuit het artikelbestand.  

Bestel d  

Aantal bestelde artikels . 

B_O (backorder)  

Aantal artikels in backorder . 

Geleverd  

Aantal geleverde artikels . 

Prijs loc (locale munt)  

De prijs van het gemuteerde artikel op die datum wordt getoond.  

Prijs  

De prijs in vreemde munt voor die datum wordt weerge geven.  

Munt  

De muntcode van het gemuteerde artikel wordt overgenomen vanuit het artikelb e-
stand.  
 

C.  Velden / Totalen  

Naam  
 Kan zijn een Klantnaam of Leveranciernaam of Vertegenwoordiger  

 

Volgens  
 Kan zijn een artikel of datum of groep of documentnummer  

 

Tot alen Volgens  
 De totalen zijn de sommatie van de naam  per volgens 

 . 
Het voorbeeld hier zijn de totalen van leverancier Mobistar per artikel 25.   
Totaal bestelt, totaal in back order, totaal geleverd, totale waarde goederen.  
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Commentaar  
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Afdrukken  artikelmutaties(P2352)  
 

Basisprincipe  
 

 

Uitgaande artikels:  

In dit programmaonderdeel  vraag  je  de statistieken op voor uw klanten of vertege n-
woordigers. PYA biedt verschillende afdrukmogelijkheden, zodat elke gebruiker de voor 
hem meest geschikte lijst kan afdrukken. (ongeveer 130 verschillende lijsten)  

De parameters in P9320 moeten eventueel aangepast worden.  

 

Inkomende artikels:  

In dit programmaonderdeel vraag  je  de statistieken op voor uw leveranciers. PYA biedt 
verschillende afdrukmogelijkheden, zoda t elke gebruiker de voor hem meest geschikte 
lijst kan afdrukken.  

 

Bruto & netto winstmarges :  

Na de gewenste selecties in te geven, krijg je een afdruk met de vermelding van de ve r-
koopprijs en aankoopprijs. Tevens vermeldt PYA de bruto winst en de bruto wi nst in 
percentage, mogelijke kosten en commissies met als eindresultaat de netto winst en het 
netto winst percentage.  

De parameters in P9320 moeten wel juist staan.  

 

Stockwaarden:  

Dit programmaonderdeel is specifiek aangemaakt voor de textiel module. Via  deze st a-
tistieken krijg je een afdruk van uw artikelen met vermelding van de aankoopprijs en 
verkoopprijs. Het aantal in stock, het aantal besteld en het aantal in backorder worden 
afgedrukt. De aankoopwaarde en verkoopwaarde wordt weergegeven. Het aantal  dat 
verkocht werd wordt afgedrukt en ten laatste wordt de waarde in en waarde uit b epaald.   

 

Artikelmutaties:  

Hier kan je al le mutaties opvragen,  of ze  nu  met verkoop, aankoop, filiaal mutaties, 
prijs of inventaris te maken hebben. Na selectie, krijg je e en weergave van alle bew e-
gingen van de artikels . 
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Afdrukken artikelmutaties(P2352)  

 

 

De verplicht in te vullen velden zijn gemarkeerd met  !  
 

 
 

 

 

Uw keuze 

Tweede keuze 

Selectieconditie 

Volgens 

Printer 

Opties 



 
    

 

 
 99/362           
Versie 11/01                                                                                                              03_PYA-CommercieelBeheer.doc                                                                                                                                         6/10/2011 
 

             Dit document blijft eigendom van  de Auteur,  niets uit dit document mag verveelvoudigd en/of openbaar gemaakt worden,  met gelijk welk middel zonder schriftelijke toestemming van de Auteur 
 
. 

Afdrukken artikelmutaties(P2352 )  

 

Rapportspecificaties  
 

A.   Velden  

Uw keuze !  
Maak hier uw keuze in ver band met wat u wenst af te drukken. 
Indien je meerdere a fdrukken wil maken, dien je het programma 
meermaals op te sta rten.  

¶ Uitgaande artikels (1)  

¶ Inkomende artikels (2)  

¶ Bruto & netto winstmarges  (3)  

¶ Stockwaarden  (4)  

¶ Artikelmutaties  (5)  

Tweede keuze !    

Hier kies je in welke volgorde je de afdruk wenst te sorteren.  

(actief bij 1)  (actief bij 2)  

Volgens !  

(actief bij 1,3)       (actief bij 2)   

(actief bij 4)           (actief bij 5)  

 
 

Van klant é Tot klant é (nummer)  (actief bij 1,3)    

Voor een spec ifieke selectie van de statistieken, kan je hier het klantnummer opgeven 
waar PYA mee moet beginnen  of eindigen  afdrukken. Via F4 kom je in het overzicht. Je 
kunt  dit veld ook blanco laten en dan begint PYA bij de eerste  of laatste  klantnummer 
de afdruk va n de statistieken.  

Van vertegenw oordiger é Tot vertegenwoordiger é (actief bij 1)  

Voor een specifieke selectie van de statistieken, kan je hier de vertegenwoordiger o p-
geven waar PYA mee moet beginnen  of eindigen  afdrukken. Je kunt  dit veld ook blanco 
lat en en dan begint PYA bij de eerste  en laatste  vertegenwoord iger.  
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Afdrukken artikelmutaties(P2352 )  

 

Van leverancier  é Tot leverancier  é (actief bij 2,4,5)    

Voor een specifieke selectie van de statistieken, kan je hier het leveranciersnummer 
opgeven waar  PYA mee moet beginnen  of eindigen  afdrukken. Via F4 kom je in het 
overzicht. Je kunt  dit veld ook blanco laten en dan begint PYA bij de eerste  of laatste  
leverancier de afdruk van de statistieken.  

Deze selectie is zeer interessant. Je kunt  nazien hoeveel uitgaande artikels er zijn voor 
een bepaalde lev erancier.  

Van artikel é Tot artikel é (actief bij 1,2,4,5)    

Voor een specifieke selectie van de statistieken, kan je hier het artikelnummer opg e-
ven waar PYA mee moet beginnen  of eindigen  afdrukken. Via F4 kom je in het ove r-
zicht. Je kunt  dit veld ook blanco laten en dan begint PYA bij het eerste  of laatste  art i-
kelnummer de a fdruk van de statistieken.  

Van filiaal é tot filiaal é (actief bij 4)    

Voor een specifieke selectie van de statistieken, kan je hier  het filiaal opgeven waar 
PYA mee moet beginnen  of eindigen  afdrukken. Via F4 kom je in het overzicht. Je kunt  
dit veld ook blanco laten en dan begint PYA bij het eerste  of laatste  filiaal de afdruk 
van de statistieken.  

Van groep é Tot groep é (actief bij 1,2,3,4,5)    

Voor een specifieke selectie van de statistieken, kan je hier de artikelgroep opgeven 
waar PYA mee moet beginnen  of eindigen  afdrukken. Via F4 kom je in het overzicht. Je 
kunt  dit veld ook blanco laten en dan begint PYA bij de eerste  of laats te  artikelgroep 
de afdruk van de statistieken.  

Van document é Tot document é (actief bij 1,2,3)    

Voor een specifieke selectie van de statistieken, kan je hier het documentnummer o p-
geven waar PYA mee moet beginnen  of eindigen  afdrukken. Je kunt  dit veld ook blanco 
laten en dan begint PYA bij het eerste  of laatste  document nummer . 

Van datum é Tot datum é (actief bij 1,2,3,5)    

Voor een specifieke selectie van de statistieken, kan je hier de datum opgeven waar 
PYA mee moet beginnen  of eindigen  afdrukken. Je  kunt  dit veld ook blanco laten en 
dan begint PYA met de oudste  of recentste  datum.  

Filiaal (blanco = alle filialen) (actief bij 1,2,3,5)    

Hier kan je een selectie maken voor welk filiaal je de afdruk wenst van de statistieken. 
Indien je alle filialen w enst of indien je niet werkt met filialen, laat je dit veld blanco.  
Je kunt  de functietoetsen gebruiken die bij ñALGEMENE PRINCIPESò beschreven staan, 
om nieuwe codes in te voegen, te verwijderen, te raadplegen, é 

Seizoen (actief bij 1,2,3,4,5)  

Hier kan je  de seizoenscode kiezen waarvoor je de afdruk wenst. Via F4 kom je in het 
overzicht.  
Je kunt  de functietoetsen gebruiken die bij ñALGEMENE PRINCIPESò beschreven staan, 
om nieuwe codes in te voegen, te verwijderen, te raadplegen, é 
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Afdrukken artikelmutati es(P2352 )  

Detaillijnen gewenst ( /  )  (actief bij 1,2,3,5)  

Wens je een volledig det ail, dan kies je hier . Wens je een bekno p-

te afdruk kies je hier .  

Verkoopprijzen inclusief BTW ( /  )  (actief bij 1)  

Moet PYA de verkoopsprijzen inclusief of exclusieve  BTW afdrukken? Bij keuze  

worden de prijzen inclusief  BTW afgedrukt en bij keuze  worden de prijzen exclusief 
BTW afgedrukt.  

Afdrukken indien stock = 0 ( /  )  (actief bij 4)  

Bij keuze  drukt PYA ook de artikels die niet  in voorraad zijn. Bij keuze  drukt PYA 
enkel de artikels in voorraad af.  

Afdrukken verkopen ( /  )  (actief bij 5)  

Wil je in je afdruk de verkopen  afdrukken kies je hier voor . 

Bij keuze  worden de artikelmutaties met betrekking tot de 
verkoop niet mee opgenomen in je afdruk.  
 

Afdr ukken filiaal transacties  ( /  ) (actief bij 5)  

Wil je in je afdruk het  filiaal transacties afdrukken kies je hier voor . Bij keuze   
worden de artikelmutaties met betrekking tot het  filiaal transacties niet mee opgen o-
men in je afdruk.  

Afdrukken invent aris ( /  ) (actief bij 5)  

Wil je in je afdruk de inventarisgegevens mee afdrukken, kies je hier voor ñJò. Bij keu-
ze ñNò worden de inventarisgegevens niet mee opgenomen in je afdruk.  

Afdrukken Inkomende ( /  ) (actief bij 5)  

Wil je in je afdruk de inkomen de artikelen afdrukken, kies je hier voor . Bij keuze 

  worden de inkome nde artikelen niet mee opgenomen in je afdruk.  

Afdrukken Filiaal bestellingen ( /  ) (actief bij 5)  

Indien je de bestellingen naar andere filialen toe wenst af t e drukken, kies je h ier voor 
. 

Verkoopprijzen ( /  ) (actief bij 5)  

Indien je de artikelmutaties in verkoopprijs wil zien, kies je hier voor  . 

Aan koopprijzen ( /  ) (actief bij 5)  

Indien je de artikelmutaties in aankoopprijs wil zien, kies je hier voor . 
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Afdrukken artike lmutaties(P2352 )  

 

B.   Lay - out  

Uitgaande artikels  

 

 

 

Artikel mutaties  
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Raadplegen serienummers (P2353)  
 

Basisprincipe  

Met dit programmaonderdeel kan je alle artikelmutaties van artikels met  een serienu m-
mer raadplegen.  Het is interessant om te weten wie een  bepaald serienummer heeft g e-
kocht of verkocht i.v.m. de garantieperiode. Serienummers kunnen ingevoerd worden 
tijdens facturatie, leveringen en kassa.  

 

 

 

De verplicht in te vullen velden zijn gemarkeerd met  !  
 

 

 

 

Documenten 

Type document 

Geselecteerd 

document 

Artikel 
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Raadplegen serienummers (P2353 )  

 

Rap portspecificaties  
 

A.   Velden /Hoofding  

Type document !  

Kies het type transfers dat je wilt  nagaan:  

¶ Klanten: uitgaande transfers  
¶ Leveranciers: inkomende transfers  
¶ Filiale transfers  
¶ Alles  

Nummer  

Na in het vorige veld een keuze te maken, kom je in dit veld.  
Standaard geeft PYA de opzoekmogelijkheid volgens óartikelô aan. 
Indien je wenst kan je naargelang het type document, opzoeken volgens klant - , lev e-
ranciers - , inventari snummer.  
Dit kan je doen door op het kolomhoofding te klikken. Via F4 kom je in het overzich t.  
Je kunt  de functietoetsen gebruiken die bij ñALGEMENE PRINCIPESò beschreven staan, 
om nieuwe codes in te voegen, te verwijderen, te raadplegen, é 
U kunt de artikelmutaties opvragen tussen bepaalde data.  

 

B.   Velden / Detail  

 

Opzoeken volgens é !  
¶ Document nummer  
¶ Klantnummer  
¶ Datum  
¶ Artikelnummer  
¶ Serienummer  

 
Kies één van deze kolommen  d.m .v. op het  hoofding te klikken.  
Het zoekonderwerp verandert vervolgens automatisch.  

 

Hier krijg je de weergave van je ingegeven selecti e.  

Dagboek  

PYA geeft hier aan in wel k dagboek de artikelmutatie opgenomen werd.  

T 

Het geselecteerde type wordt weergegeven. K voor klanten, L voor leveranciers en V 
voor vertegenwoord igers.  

Doc.nr (Documentnummer)  

Het documentnummer van de artikelmutatie wordt afgebeeld.  

Typ. Trans. (Type transactie)  

Het type transactie. PYA geeft hier aan welk type transactie de artikelmutatie onde r-
gaan heeft.  

K /L /V  

Het nummer van de geselecteerde klant, leverancier of vertegenwoordiger wordt g e-
toond.  
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Raadplegen serienummers (P2353 )  

 

Datum  

Datum waarop de mutatie uitgevoerd werd.  

Groep  

PYA toont tot welke artikelgroep, het artikel behoort.  

Art.nr (Artike lnummer)  

PYA geeft de weergave van het artikelnummer.  

Omschrijving  

De omschrijving van het artikelnummer wordt overgenomen vanuit het artikelbestand.  

Se rienummer  

Serienummer artikel . 

Prijs loc (locale munt)  

De prijs van het gemuteerde artikel op die datum wordt getoond.  

Prijs  

De prijs in vreemde munt voor die datum wordt weergegeven.  

Munt  

De muntcode van het gemuteerde artikel wordt overgenomen vanuit het  artikelb e-
stand.  

Koers  

Koers van de vreemde munt.  
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Commentaar  
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Afdrukken mutaties serienummers (P2354)  
 

Basisprincipe  

Met dit programmaonderdeel kan je alle artikelmutaties van artikels met  een serienu m-
mer afdrukken.  

 

 

 

De verplicht in te vullen velden z ijn gemarkeerd met  !  
 

 

 

 

Selectiecon-

dities 

Volgens 

Printer 
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Afdrukken mutaties serienummers (P2354 )  

 

Rapportspecificaties  
 

A. Velden  

Volgens é !  
Kies volgens welke voorwaarde je de sorteringen wil :  

¶ Artikelnummer  
¶ Serienummer  
¶ Klantnummer  
¶ Leverancier    
¶ Datum  

Van artikel é Tot artikel é 

Voor een specifieke selectie van de statistieken, kan je hier het artikelnummer opg e-
ven waar PYA mee moet beginnen  of eindigen  afdrukken. Via F4 kom je in het ove r-
zicht. Je kunt  dit veld ook blanco laten en dan begint PYA bij het eerste  of laatste  art i-
keln ummer de a fdruk van de statistieken.  

Van serienummer é Tot serienummer é 

Voor een specifieke selectie van de statistieken, kan je hier het serienummer opgeven 
waar PYA mee moet beginnen  of eindigen  afdrukken. Via F4 kom je in het overzicht. Je 
kunt  dit ve ld ook blanco laten en dan begint PYA bij het eerste  of laatste  serienu m mer 
de afdruk van de statistieken.  

Van klant é tot klant é 

Voor een specifieke selectie van de statistieken, kan je hier het klantnummer opgeven 
waar PYA mee moet beginnen  of eindigen  afdrukken. Via F4 kom je in het overzicht. Je 
kunt  dit veld ook blanco laten en dan begint PYA bij de eerste  of laatste  klantnummer 
de afdruk van de statistieken.  

Van leverancier é tot leverancier é 

Voor een specifieke selectie van de statistieken, kan j e hier het leveranciersnummer 
van de artikelen opgeven waar PYA mee moet beginnen  of eindigen  afdrukken. Via F4 
kom je in het overzicht. Je kunt  dit veld ook blanco laten en dan begint PYA bij de ee r-
ste  en laatste  leverancier de afdruk van de statist ieken.  

Van datum é tot datum é 

Voor een specifieke selectie van de statistieken, kan je hier de datum opgeven waar 
PYA mee moet beginnen  of eindigen  afdrukken. Je kunt  dit veld ook blanco laten en 
dan begint PYA met de oudste  of recentste  datum.  

 



 
    

 

 
 109/362           
Versie 11/01                                                                                                              03_PYA-CommercieelBeheer.doc                                                                                                                                         6/10/2011 
 

             Dit document blijft eigendom van  de Auteur,  niets uit dit document mag verveelvoudigd en/of openbaar gemaakt worden,  met gelijk welk middel zonder schriftelijke toestemming van de Auteur 
 
. 

Verwijderen e n herberekenen statistieken (P2355)  
 

Basisprincipe  

Om je systeem te ontlasten is het raadzaam om regelmatig, alle statistieken die je niet 
meer nodig zult hebben, te verwijderen. PYA biedt de mogelijkheid om selectief stati s-
tieken te verwijderen met betre kking tot klanten, vertegenwoordigers, leveranciers, fil i-
aalmutaties en boekingslijsten orders klanten van een bepaalde datum tot een bepaalde 
datum.  

Na de statistieken te verwijderen moet je via het programma P9800 het bestand F406 
laten reorganiseren !  

 

 

 

De verplicht in te vullen velden zijn gemarkeerd met  !  
 

 

 

 

Selectiecriteria 

Volgens 

Info 
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Verwijderen en herberekenen statistieken (P2355)  

 

Rapportspecificaties  
 

A.   Velden  

Verwijderen volgens  

Welke statistieken wil je verwijderen .  

¶ Alle statistieken  

Als je alle statistieken wenst t e verwijderen voor een bepaalde periode, kies je 
deze optie.  

¶ Artikels uit/klanten  

Wens je enkel de statistieken van de artikelmutaties van de klanten te verwijd e-
ren, kies je deze optie.  

¶ Artikels uit/vertegenwoordigers  

Als je de statistieken van de artikelm utaties van de vertegenwoordigers wenst te 
ve rwijderen, kies je deze optie.  

¶ Artikels in/leveranciers inkomende stock  

Voor het verwijderen van de artikelmutaties van de leveranciers, meer bepaald 
de inkomende stock, kies je deze optie.  

¶ Artikels uitwisseling  tussen filialen  

Wil je de statistieken van de artikelmutaties tussen filialen verwijderen, kies je 
deze optie.  

¶ Boekingslijsten orders klanten  

Voor het verwijderen van de statistieken van de artikelmutaties voor de bo e-
kingslijsten order klanten, kies je de ze optie.  

¶ Inventaris  

Voor het verwijderen van de statistieken i .v.m . de inventaris, kies je deze optie  

¶ Herbereken  

Indien u uw statistieken wenst te herberekenen (zodat alle recente waarden mee 
opgenomen worden), duidt u deze keuze aan.  

 
Bijkomende vraag is Op basis van de kassa verkopen?  

Van datum é tot datum é 

Voor een specifieke selectie van de statistieken, kan je hier de datum opgeven waar 
PYA mee moet beginnen of eindigen afdrukken. Je kunt  dit veld ook blanco laten en 
dan begint PYA met de oudste of  recentste ( systeemdatum) datum.  

Resultaat é 

Aantal bestaande records, aantal records verwijdert en aantal records verwerkt .  
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Verwijderen en herberekenen statistieken (P2355)  

B.   Toetsen  
 

Herbereken  

Met deze toets start je de herberekening  van de statis tiek .  

Verwijderen  

Met deze toets start je het verwijderen van de statistieken.  

Einde  

Met deze toets beëindig  je het programma.  
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Commentaar  
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Inventaris  

 

Basisprincipe  

In dit hoofdstuk beheer je de verwerking van de inventaris naar de stock  

 
 

P 236 1      Ingave  inventaris  115  
P 2362      Afdrukken verschillen stock/inventaris  117  
P 2363      Automatisch aanpassen stock volgens inventaris   121  
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Commentaar  
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Ingave  inventaris (P2361 )  

 

Voor je de  inventaris ingeeft in PYA, moet je een bruikbare back - up  nemen. Zo ku n-
nen bij foutieve manipulaties te allen tijde  je originele bestanden teruggezet wo r den . 
  
Indien je voor de eerste maal je inventaris opneemt, is het wenselijk eerst je invent a-
ris te initialiseren in het programma onderdeel P9720 ñInitialisatie voorraadb estandò. 

In P972 0 laat je alle velden op  staan, met uitzondering van ñInventaris op nul ze t-
ten van jaar ò. Vul hier het juiste  jaartal in en kies vervolgens om de inventaris te 
in i tialiseren.  

  
 
 

Basisprincipe  

In dit programmaonderdeel kan je alle artikels ingeven, na telling. Een bepaald artikel kan 
verschillende locaties hebben, daarom kan je een artikel meermaals inbrengen met een aa n-
tal. Het totaal omvat alle artikelen zonder rekening te houden met de locatie. Het werken 
met een barcodel ezer is ook mogelijk. Op het veld Is alles juist kan je via de F5 functie alle 
ingelezen gegevens overbrengen.  

Wanneer men met een nieuwe inventaris begint (F3), kan men opteren om de huidige stock 

in te lezen. Bij het aanmaken wordt de toets   óStock naar Inventarisô actief, klik hier-
op, en de stock wordt ingebracht. Op deze manier hoeft u niet alle artikels in te brengen, 
maar kan u gewoon een controle uitvoeren op de weergegeven lijst, en indien nodig aanvu l-
len of ve rbeteren.  

 
 

De verplicht in te vulle n velden zijn gemarkeerd met  !  
 

 

Som prijzen 

Jaar 

Alle artikels 

Reeds getelde 

 

Bestand 


